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RICOS Y PODEROSOS

En México nació y creció la agencia ca-
lificadora HR Ratings y en poco más 
de una década se ha convertido en la 

primera calificadora latinoamericana y la 
décima en ser registrada por la Securities 
and Exchange Commission (SEC) de EU pa-
ra emitir calificaciones crediticias de valo-
res gubernamentales y es la primera certifi-
cada por la Autoridad Europea de Mercados 
y Valores.

HR Ratings inició operaciones en el contex-
to del oligopolio de las poderosas agencias cali-
ficadoras: Standard & Poor’s (S&P), Moody’s y 
Fitch. Las tres, con sede en Nueva York.

Hoy la calificadora mexicana ocupa el se-
gundo lugar por cuota de mercado y tiene la 
intención de convertirse en la número uno, de 
acuerdo con el objetivo de su vicepresidente 
Aníbal Habeica.

Las calificaciones asignadas que HR Ratings 
ha asignado a emisiones bursátiles en México 
representan un monto emitido de aproximada-
mente 833,000 millones de pesos de los secto-
res de finanzas públicas, corporativos, institu-
ciones financieras e infraestructura en México. 
Califica a más de 1,400 instituciones y gobier-
nos de México y a nivel internacional atiende a 
más de 400 clientes.

¿CALIFICADORA DE RIESGO?
¿Qué es una calificadora de riesgo? Las agen-
cias calificadoras de riesgo son agencias pri-
vadas que analizan los activos de empresas y 
países.

Estas empresas especializadas son contra-
tadas para calcular el riesgo de inversión en un 
producto financiero como son acciones en el 
caso de empresas o compra y venta de bonos de 
empresas y gobiernos.

PRIMER LUGAR, EL OBJETIVO
Para Habeica, la meta es ser la agencia califica-
dora número uno en México.

Hoy el ranking lo encabeza Fitch con 35%; 
HR Ratings, 32%; S&P, 19%; Moody’s, 12.5%; 
Verum, 1.5 por ciento. La premisa de HR Ra-
tings ha sido el servicio. La empresa mexica-
na ha aprovechado el enorme tamaño de sus 
competidores y la lentitud y laxitud de sus ser-
vicios, para ofrecer la atención especial que re-
quieren los clientes.

SUBPRIME, CLAVE
El contexto fue clave: la crisis de las hipotecas 
subprime en Estados Unidos fue determinan-
te para la acreditación y crecimiento en México 
de HR Ratings.

En el 2008, cuando estalló la crisis y EU cayó 
en recesión las acciones inmobilarias de Leh-
man Brothers tenían calificación “AAA”.

En la corrida bancaria quedó en evidencia 
que tales acciones eran activos basura, es decir, 
no tenían valor alguno en la economía real.

Ese capítulo desacreditó a las agencias califi-

cadoras estadounidenses. Y en México favore-
ció la operación de HR Ratings que dirige Fer-
nando Montes de Oca.

REGULACIÓN, OBSTÁCULO
Al que identifican como el principal obstácu-
lo para la calificadora nacional durante su exis-
tencia, es la regulación.

Al principio no existía regulación alguna y 
la CNBV emitió la circular para autorizar una 
agencia calificadora con base en los requisitos 
que tuvo que cumplir HR Ratings.

Con el tiempo, la regulación se convirtió en 
el principal problema para operar.

HR Ratings tuvo que cumplir con tal canti-
dad de circulares que le llevó casi una década. 
La última fue la de la CNSF este año.

Aunque reconocen que las autoridades regu-
ladoras del sistema financiero les han dado todas 
las facilidades y desde la administración de Gui-
llermo Babatz al frente de la CNBV observaron 
un real impulso a la competencia en la actividad 
de las calificadoras que operan en México.

¿AMLO?, OPTIMISMO
Respecto al futuro económico de México frente 
al inminente gobierno de Andrés Manuel López 
Obrador, Habieca lo ve con optimismo.

Vemos que el nuevo equipo de gobierno es-
tá moderando mucho sus posiciones origina-
les. Observamos con optimismo el panorama, 
dice.

Y sin mayores duras afirma que el equipo 
económico de AMLO es serio y conocedor.

ATISBOS
SAT. Intensa, la lucha que han emprendido Pro-
decon, encabezado por Diana Bernal, y el par-
tido Morena en contra de las “empresas fantas-
ma” que realizan la venta de facturas apócrifas. 
En realidad es una más de entre muchas accio-
nes que ha realizado la titular de Prodecon que 
por cierto su doble ciclo al frente de la institu-
ción termina el próximo mes de abril del 2019. 
El próximo gobierno debiera aprovechar el pro-
fundo conocimiento y enorme experiencia de la 
funcionaria. Sin duda conoce al derecho y al re-
vés el tema fiscal.

ENERGÍA. Frente a los empresarios del sec-
tor energético, el presidente electo, Andrés Ma-
nuel López Obrador, se comprometió a respetar 
los contratos petroleros que licitó el gobierno de 
Enrique Peña Nieto, a mantener el actual mode-
lo energético y a eliminar las trabas burocráticas. 
Además prometió no actuar de forma arbitraria. 
La moderación que ha mantenido mayoritaria-
mente en su discurso en torno al sector finan-
ciero, ahora lo refleja en el tema energético. Son 
buenas señales para los inversionistas. El virtual 
presidente de México habló ante los integran-
tes de la Asociación Nacional de Productores de 
Hidrocarburos, que preside Alberto de la Fuen-
te. Ojalá que el mensaje moderado se mantenga 
en los hechos.
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PRESENTARÁ EL PROYECTO AL PLENO

IFT afina protocolo 
para alertas  
de emergencia
Claudia Juárez Escalona
EL ECONOMISTA

EL INSTITUTO Federal de Te-
lecomunicaciones (IFT) afina la 
emisión de los lineamientos pa-
ra el Protocolo Común de Aler-
tas de Emergencia, el cual servi-
rá de base para que las empresas 
de telecomunicaciones, radio y 
TV, difundan alertas de emergen-
cia en materia de protección ci-
vil a los usuarios y/o audiencias 
oportunamente.

Tras la consulta pública del an-
teproyecto de los lineamientos me-
diante los cuales se establecerá un 
Protocolo Común de Alertas de 
Emergencia, que llevó a cabo el IFT 
de diciembre del 2017 a febrero de 
este año, el protocolo todavía sigue 
en revisión interna, considerando 
los comentarios recibidos durante 
la consulta y particularmente por 
quienes estarán directamente in-
volucrados en su aplicación.

Sin embargo, el Instituto “ya 
está cerca de tener un proyecto 
para decisión del pleno”. No obs-
tante, durante la consulta hubo 
inconformidades entre la indus-
tria. La Cámara Nacional de la In-
dustria de la Radio y la Televisión 
(CIRT) planteó realizar más me-
sas de trabajo con expertos e im-
plicados en el tema para nutrir el 
anteproyecto.

Así como que se estudiara la po-
sibilidad de automatizar las alertas, 
como sucede con la alerta sísmica; 
explorar mejores opciones refe-
rente a la limitación geográfica de 
la difusión de alertas, debido a que 
los concesionarios de radiodifusión 
no tienen la capacidad de discrimi-
nar la transmisión y recepción de 

las alertas a las audiencias.
Destacó que los agremiados, en 

los últimos años, han apoyado más 
de 700 campañas de manera gra-
tuita con millones de impactos en 
radio y TV, “donde informamos a 
nuestras audiencias sobre posibles 
fenómenos naturales o emergen-
cias sanitarias”.

A pesar de ello, según la CIRT, 
no fue considerada por el IFT para 
las reuniones de trabajo que dieron 
paso a dicho anteproyecto.

Filiales de Televisa dijeron que, 
si bien es importante que la aler-
ta común debe crearse con base en 
la neutralidad tecnológica, tam-
bién es importante que se conside-
re que los concesionarios a los cua-
les van dirigidos los lineamientos 
operan distintas tecnologías y que, 
en consecuencia, las soluciones 
tecnológicas que cada uno pueden 
brindar son distintas.

Telefónica, a través de su filial 
Pegaso, dijo que aunque a la fecha 
se tienen establecidos algunos sis-
temas de alertas a través de la pla-
taforma SMS, como el usado con 
Conagua, al utilizar esta solución 
para el envío masivo de alertas a 
nivel nacional pudiera ocasionar 
diversas complicaciones, tales co-
mo: que el envío de mensajes SMS 
a usuarios en una zona específica 
no es de manera inmediata.
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Durante la consulta hubo 
inconformidades entre la in-
dustria, por ejemplo, la Ca-
nieti pedía que se automa-
tizaran las alertas, como 
sucede con la sísmica.


