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FOJAL PRETENDE POTENCIAR CAPITALES

Sistema jalisciense 
de financiamiento 
busca calificación
Accedería a fondos 
internacionales 
de desarrollo para 
financiar grandes 
proyectos

Patricia Romo 
EL ECONOMISTA

Guadalajara, Jal. COMO PARTE de 
su evolución, el Fondo Jalisco de 
Fomento Empresarial (Fojal) bus-
ca obtener la certificación de algu-
na calificadora internacional con el 
objetivo de acceder a fondos inter-
nacionales de desarrollo para po-
tenciar el capital del que dispone y 
financiar proyectos productivos en 
el estado.

El titular de la Secretaría de De-
sarrollo Económico (Sedeco), Er-
nesto Sánchez Proal, indicó que el 
organismo iniciará este mismo año 
un proceso de preauditoría pa-
ra buscar la calificación de alguna 
firma internacional con grado de 
inversión como Fitch Ratings y, a 
más tardar en dos años, concretar 
la evolución del actual sistema es-
tatal de financiamiento.

“El sistema estatal de finan-
ciamiento es uno de los pilares del 
desarrollo económico de Jalisco y 
queremos fortalecerlo aún más”, 
destacó el funcionario.

“Uno de los proyectos clave que 
tenemos es evolucionar el sistema 
para que pueda apoyar cada vez a 
más sectores de la economía y que 
no solamente se restrinja a crédi-
tos a pymes (pequeñas y medianas 
empresas), sino que pueda apo-
yar a empresas medianas, grandes 
y también, eventualmente, pro-
yectos de infraestructura”, indicó 
Sánchez Proal. 

De acuerdo con el director ge-
neral del Fojal, Héctor Aníbal Vélez 
Chong, actualmente, la bolsa anual 
con que cuenta ese fondo asciende 
a 750 millones de pesos, cifra que, 
dijo, resulta insuficiente para fi-
nanciar proyectos mayores.

“Esa cantidad, según los pro-
yectos que queremos realizar, la 
consideramos un tanto limitada. 
Nosotros consideramos que po-
demos potenciar el capital social 
que tiene Fojal; no depende de no-

sotros, eso depende de la califica-
ción que se le pueda otorgar y de la 
atracción que podamos hacer, pe-
ro podríamos potenciar el capital 
en tres o cuatro veces”, detalló.

REMESAS PRODUCTIVAS

Otro de los proyectos estratégicos 
del Fondo Jalisco de Fomento Em-
presarial es atraer al estado las re-
mesas de los connacionales radi-
cados en Estados Unidos, a través 
de inversiones productivas para las 
regiones fuera de la zona metropo-
litana de Guadalajara. 

El titular de Sedeco explicó que 
esos recursos llegarían al estado a 
través del Fojal, creando un fondo 
de garantías en el vecino país pa-
ra que la institución pueda prestar 
recursos respaldados en dichas ga-
rantías, mismos que serían desti-
nados a establecer negocios que a 
su vez generen empleo.

“Eso es convertir remesas en 
proyectos productivos. Está bien 
enviar remesas, pero muchas ve-
ces ellos (los connacionales) quie-
ren también enviar dinero pa-
ra establecer negocios aquí o para 
crecer negocios, entonces, les va-
mos a articular un medio para ha-

cerlo”, expuso.
En principio, el director del Fo-

jal está en negociación con bancos 
estadounidenses para concretar el 
proyecto este mismo año.

“Ya hemos presentado el pro-
yecto en Chicago a través de la ofi-
cina de Jalisco allá y hemos habla-
do también del proyecto en Los 
Ángeles y en San Antonio, Texas”, 
indicó Ernesto Sánchez.

De acuerdo con datos del Ban-
co de México, Jalisco captó 1,643 
millones de dólares de remesas en 
el primer semestre del año, ubi-
cándose en segundo lugar nacio-
nal, detrás de Michoacán (1,672 
millones).

IMPULSO INDUSTRIAL

El Fondo Jalisco de Fomento Em-
presarial puso en marcha la terce-
ra etapa del programa Impulso para 
el Desarrollo Industrial y Regio-
nal en el Estado de Jalisco, a través 
del cual Fojal y Nacional Financie-
ra operan como garantes para que 
la banca comercial otorgue cré-
ditos a las pymes en condiciones 
preferentes.

El financiamiento está enfocado 
en el desarrollo de actividades pro-
ductivas de los sectores agroindus-
trial, automotriz y la fabricación de 
maquinaria y equipo. 

Mediante este programa se pre-
vé colocar financiamiento por un 
monto total de 271.6 millones de 
pesos durante los próximos cuatro 
meses, en beneficio de entre 70 y 75 
empresas.
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750
millones
de pesos es la bolsa anual del 
Fondo Jalisco de Fomento 
Empresarial, la cual resulta 
insuficiente.

UBICACIÓN ESTRATÉGICA, LA VENTAJA

Guanajuato 
consolida el arribo 
de autoparteras
Redacción 
EL ECONOMISTA

AYER, EL gobernador Diego Sin-
hue Rodríguez Vallejo inaugu-
ró una empresa y dio inicio a la 
construcción de otra, ambas de-
dicadas a la producción de au-
topartes, con las que Guanajua-
to sigue siendo punta de lanza en 
el clúster automotriz de América 
Latina, que fortalece la economía 
en la entidad.

“Es una decisión en la que in-
fluyó la ubicación estratégica que 
tiene el estado en el centro del 
país, además de su infraestructu-
ra y buena conectividad”, dijo el 
mandatario.

“Vamos por el camino correc-
to con nuestra política de atrac-
ción de inversiones; eso significa 
que la certeza jurídica y la cer-
tidumbre que generan nuestras 
políticas públicas siguen sien-
do fundamentales para que los 
inversionistas confíen en Gua-
najuato”, añadió.

Establecida en el Parque In-
dustrial Vynmsa, en León, la ale-
mana Waldaschaff Automotive 
Global es miembro del grupo chi-
no Lingyun Industrial Group Co 
Ltd Zhuozhou, y se especializa en 
el sistema de contención de cho-
ques para automóviles premium; 
con una inversión de 18 millones 
de dólares ya opera en León y ge-
nerará 85 empleos para proveer 
sistemas de gestión de colisiones 
o choques, utilizados en modelos 
de lujo de la armadora de auto-
móviles BMW, con planta en San 
Luis Potosí.

El mandatario resaltó la rela-
ción de los estados del centro del 
país, donde la entidad fue promo-
tora de lo que se conoce como la 
Alianza Centro-Bajío-Occiden-
te, que se integra por Guanajuato, 
Aguascalientes, Jalisco, Queréta-
ro y San Luis Potosí.

El pasado lunes el gobernador 
de Guanajuato inauguró la em-
presa alemana Kamax, la cual in-
virtió 2,328 millones de dólares 
y se trata de la número 44 de ex-

tracción alemana que se instala 
en el estado; Waldaschaff Auto-
motive es la 45 y destinó 18 mi-
llones de dólares, que se integran 
a la inversión total de 2,346 mi-
llones de dólares, desde el 2006 a 
la fecha.

ESTABILIDAD

Mientras en el Parque Industrial 
Fipasi, en Silao, Rodríguez Vallejo 
participó en la ceremonia de ini-
cio de construcción de la japone-
sa JFE Shoji Steel Service Center 
Bajío, dedicada al procesamiento 
y venta de productos de acero de 
alta resistencia.

“Son resultados de la estabi-
lidad y las ventajas competitivas 
que se ofrecen en el estado, por 
eso nos da gusto participar con 
ustedes en la colocación de la pri-
mera piedra de esta planta indus-
trial, que contempla una inver-
sión cercana a los 50 millones de 
dólares y que se proyecta que co-
mience a funcionar en octubre 
del 2020”, dijo.

De 1999 a la fecha, las inver-
siones japonesas en Guanajuato 
atienden 114 proyectos de inver-
sión con 6,111 millones de dóla-
res, las cuales representan 43,401 
empleos comprometidos pa-
ra los municipios de Salaman-
ca, Silao, Valle de Santiago, Apa-
seo el Grande, Irapuato, Abasolo, 
Acámbaro, Dolores Hidalgo, Ce-
laya, León, San José Iturbide, Co-
monfort y San Felipe; entre estas 
firmas destacan Honda, Mazda, 
Toyota, Denso, NSK, entre otras. 
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 Es una decisión en 
la que influyó la ubica-
ción estratégica que tie-
ne el estado en el centro 
del país, además de su 
infraestructura y buena 
conectividad”. 

Diego Sinhue Rodríguez 
Vallejo,

gobernador de Guanajuato.


