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LA GRAN DEPRESIÓN

Fitch Ratings, como ya lo dijimos, puede vivir con la 
andanada que le enderezó el presidente Andrés Ma-
nuel López Obrador, porque está cumpliendo con 

su trabajo. Los que le pagan quieren saber qué tan seguros 
son los destinos en los que invierten y ellos tienen la vi-
sión de que hoy Petróleos Mexicanos merece estar al bor-
de del papel de deuda basura. 

Moody’s, por el contrario, vio la ola y se subió.
Cada firma calificadora tiene sus tiempos para emitir 

sus análisis. Y esta semana tocó el turno de la revisión de 
Fitch Ratings respecto a la condición crediticia de Pemex. 
Y está claro que lo que ve un experto en mercados finan-
cieros puede estar muy lejos de lo que ve un político que 
auténticamente puede sentirse un redentor. 

A Moody’s no le tocaba todavía dar resultados de un 
análisis detallado de cómo ven las cosas en torno a Pe-
mex o a la misma deuda soberana mexicana, pero el fer-
vor causado por su competidora le acercó a esta firma los 
micrófonos y no los desperdició. 

Fue al botepronto que salió esta otra firma, la segun-
da de tres calificadoras junto con Standard and Poor’s que 
gozan de más prestigio mediático, para dar una respuesta 
que les dio visibilidad.

La verdad es que el fraseo de la respuesta que dio la vi-
cepresidenta senior de Moody’s, Nymia Almeida, fue una 
genialidad. Respondió la pregunta insistente que le hacían 
los medios, no comprometió un resultado, su respues-
ta permitió ver con nitidez las filias y fobias de los medios 
que reportaron la respuesta y de paso, utilizó un poco de 
psicología inversa.

La directiva dijo: “Daremos el beneficio (de la du-
da) porque Pemex tiene diversos proyectos y parece que 
quieren seguir trabajando con privados, entonces hay co-
sas que pudieran darse en el primer semestre del año y no 
pensamos hacer un cambio en su calificación”.

Esta joya de declaración se ahorra la letanía presiden-
cial, castiga a su competencia por desesperada, no revela 
que éste no es momento marcado en su agenda para hacer 
la revisión y de paso le advierte al gobierno que cualquier 
modificación en la calificación será producto de sus pro-
pias acciones este año. 

Fitch Ratings llegó en primer lugar a la revisión drás-
tica de la deuda de la petrolera y desde el segundo lugar 
Moody’s pone de facto la nota en revisión, por más que la 
nota vigente marque “Baa3” con perspectiva Estable. 

La última vez que Moody’s publicó una revisión cre-
diticia para la petrolera fue en noviembre del año pasa-
do. Fue una nota crítica que, por supuesto, no mereció el 
enojo del entonces presidente Enrique Peña Nieto.

Eso del beneficio de la duda pone la lupa en el éxito que 
tenga el gobierno de López Obrador en el ahorro del gas-
to, la reducción de costos y las inversiones que se hagan 
en función de aquellos proyectos que permitan aumentar 
su producción de petróleo crudo y que le permitan pagar 
a tiempo sus vencimientos.

Porque en el beneficio de la duda, hay prácticamente 
unanimidad entre los analistas independientes, de la mala 
idea que es construir una refinería en Dos Bocas, Tabasco.

Por el gasto que implica, por el tiempo de construc-
ción, por la nula rentabilidad y por la situación misma de 
emergencia financiera de Pemex. 

Así que Moody’s paga por ver, calificaría las acciones 
de este gobierno y se daría el lujo de decir al gobierno ac-
tual algo así como: se los dije. 

Tras el ataque a 
Fitch, la estrategia 
de Moody’s

Enrique Campos ecampos@eleconomista.com.mx

SE DEMOCRATIZAN PAGOS ELECTRÓNICOS 

CoDi, complemento,  
no competencia: Visa

Edgar Juárez
EL ECONOMISTA

VISA MÉXICO, empresa líder de pa-
gos, no ve a la plataforma de Cobro 
Digital (CoDi), próxima a lanzarse 
por el Banco de México, como una 
competencia, sino como un com-
plemento en esa materia.

Luz Adriana Ramírez, directora 
general de Visa México, calificó esta 
iniciativa como muy loable y positi-
va, ya que redundará en beneficios a 
la sociedad al democratizarse los pa-
gos electrónicos a través del celular.

“En Visa creemos firmemente en 
la competencia e impulsamos dife-
rentes tecnologías para traer satis-
facción a nuestros clientes”, dijo.

Recordó que cuenta con su propia 
red, VisaNet, una de las redes de pro-
cesamiento más grandes del mun-
do, que tiene mucha innovación y 
ventajas que dan un valor agregado, 
además de seguridad.

“Nosotros continuamos traba-
jando en todos estos beneficios. En 
muchas partes del mundo se traba-
jan redes paralelas. Nosotros aplau-
dimos y abrazamos la competencia. 
Nuestro compromiso es seguir inno-
vando, trayendo valor agregado, ex-
periencias, sin fricción al mercado 
mexicano”, señaló.

La directora de Visa México fue 
entrevistada en la presentación de la 
tarjeta de débito contactless de Ban-
Regio, con la que los clientes de este 
banco podrán hacer pagos con este 

tipo de plástico, sólo acercándolo a la 
terminal punto de venta que cuente 
con esa tecnología. Destacó que más 
que preocuparse, en Visa se ocupan 
de acelerar su innovación y valor 
agregado,  prueba de ello es el lanza-
miento de esta tarjeta.

REDUCIR EFECTIVO, OBJETIVO COMÚN 

Luz Adriana Ramírez enfatizó, por el 
contrario, que al final el objetivo co-
mún en México es el desplazamien-
to del efectivo en la economía local.

“El efectivo en un país como Mé-
xico sigue siendo el principal juga-
dor. Es más de 70% del consumo 
diario ”.

En este sentido, la directora de Vi-
sa México indicó que ven al CoDi co-
mo complemento. “Como una so-
lución más de pago electrónico en el 
país. Estamos a favor, es nuestra mi-
sión el impulso al crecimiento de los 
pagos electrónicos”.

Explicó que éstos traen beneficios 
a las economías de los países, pero 
también eficiencia a los comercios 
y conveniencia a los consumidores. 
“Mientras estemos en esa línea, me 
parece muy positivo para el país”.

Demetrio Strimpopulos, di-
rector de Innovación de BanRe-

gio, uno de los bancos que más le ha 
apostado a lo digital, afirmó que el 
CoDi es relevante y compatible con el 
modelo de negocio de la institución.

BANREGIO: PAGOS SIN CONTACTO 

Banregio, uno de los llamados ban-
cos medianos, anunció que, en alian-
za con Visa, migrará todo su portafo-
lio de tarjetas de débito a la tecnología 
de pagos sin contacto (contactless).

Esto quiere decir que sus clientes 
que tengan una tarjeta de débito ahora 
podrán pagar con ésta, sólo acercan-
do el plástico a las terminales punto de 
venta que tengan esta tecnología.

De las alrededor de 300,000 tar-
jetas de débito que tiene el banco de 
origen regiomontano, 200,000 serán 
migradas a la tecnología contactless a 
lo largo del 2019.

“La primera etapa de la migración 
se iniciará con los clientes que tengan 
las cuentas Naranja Full y Flex, que 
representan cerca de 65% de las tar-
jetas de débito del banco”.

Además de ser más seguros, los 
pagos contactless son más rápidos, 
pues hoy con los métodos tradicio-
nales tardan en procesarse entre 10 y 
15 segundos, y, acercando el teléfo-
no, es casi en tiempo real.

Luz Adriana Ra-
mírez, directo-
ra general de Visa 
México, dijo que 
el uso de tecnolo-
gías contactless ca-
da vez se expande 
más. foto ee: hu-
go salazar

Nuevo León, en el modelo de riesgos  
de la UIF por lavado de dinero
Lourdes Flores
EL ECONOMISTA

Monterrey, NL. EL TITULAR de la 
Unidad de Inteligencia Financiera 
(UIF) de la Secretaría de Hacienda y 
Crédito Público, Santiago Nieto Cas-
tillo, reveló que Nuevo León apareció 
en el modelo de riesgos de la UIF co-
nectado con el robo de hidrocarburos, 
a través del lavado de dinero.

“A nivel nacional, el modelo nos 
dio 10,000 millones (de pesos) rela-
cionados con robo de hidrocarburos”, 
dijo. Sin embargo, declinó informar 
cuánto de esta cifra corresponde a 
Nuevo León, durante rueda de pren-
sa, tras la firma de un convenio de co-

laboración con el gobierno estatal.
A través de un modelo que realizó 

en conjunto con el Servicio de Ad-
ministración Tributaria, se detecta-
ron 23 empresas cuyos diferenciales 
entre lo que compraban a Pemex y 
vendían eran mayores. Ese diferen-
cial no puede explicarse, si no por 
robo de hidrocarburos, expuso.

Por otra parte, “no podemos dar 
datos por el sigilo. Hemos trabajado 
con la Fiscalía General de la Repú-
blica para la creación de una unidad 
de investigación (en Nuevo León) 
para poderlos judicializar.

“También hemos encontrado ca-
sos de defraudación fiscal que se da-
rán a conocer. Reconozco el com-

promiso del gobernador de Nuevo 
León para el combate de prácticas y 
que México pueda dejar el sitio que 
tiene en indicadores de Transparen-
cia Internacional en materia de robo 
de petróleo”, insistió.

Refirió que el objetivo común con 
el gobierno estatal es generar meca-
nismos para combatir la corrupción 
e impunidad.

La firma del convenio de colabo-
ración servirá para tener una unidad 
de investigación de inteligencia en 
materia económica y patrimonial 
del estado, que se coordinará con la 
UIF para delitos fiscales y patrimo-
niales que se hubieran cometido en 
la entidad.

El cliente es el más 
beneficiado con este 
tipo de tecnologías


