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Comunicaqién
Financiera

Los seguros agropecuarios ayudan a gestionar los peligros inherentes a la cadena de valor alimentario agropecuaria.
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EN MEXICO, PENETRACION ES MENOR A 10%

Swiss Re apostara
al seguro para agro

Espera crecer este ano mas de 50%; prevén un mayor dinamismo

Belén Saldivar
EL ECONOMISTA

LA ASEGURADORA Swiss Re
Corporate Solutions apostara este
afio al seguro que cubre a los pro-
ductores mexicanos y su trabajo,
de acuerdo con Newton Queiroz,
CEO de la compariia.

“En agro queremos revolucio-
nar el mercado. Queremos hacer
que mucha mas gente, producto-
res de México, tenga acceso al se-
guro. (JQueremos tener un seguro
mas compatible conlas necesida-
des de los productores y, con esto,
también ir ajustando precios”, re-
firio en entrevista.

De acuerdo con la asegurado-
ra, existen alrededor de 2 millo-
nes de hectdreas en territorio na-
cional que no cuentan con alguna
cobertura y que pueden ser una
gran oportunidad para el sector
asegurador. Estima que en Mexi-
colapenetracion de este seguro es
menor al0 por ciento.

Hace algunos dias, la agencia
calificadora Fitch Ratings refirid
que para este afio no descartaba
un mayor dinamismo en torno al
sector asegurador agricola, lo cual
se veria impulsado por la autori-
zacion de nuevas entidades para
operar enel ramo.

“La agencia evahia los posi-
bles efectos para el seguro agrico-
la que provendrian de la directriz
marcada por el gobierno entran-
te, relativa a la expansion del sec-
tor agricola nacional”, explico.

Eneste sentido, el CEO de Swiss

Re expuso que la compafifa cree
mucho en el mercado agropecua-
rio, por lo cual estan desarrollan-
douna plataforma tecnologica pa-
ralograr llegar aun mayor mimero
de personas en el campo.

Agrego que, ante el atractivo de
este mercado, es de esperarse que
mas aseguradoras quieran entrar en
€l, por lo que predijo que “vaaserun
mercado en donde la pelea por pre-
cio cada vez va asermas pesada”.

Los seguros agropecuariosayu-
dan a gestionar los peligros inhe-
rentes a la cadena de valor ali-

mentario agropecuaria, a

estabilizar los ingresos .
agropecuarios y fo- .~
mentar lainversion,

cerraron el afio por encima de lo
que tenian presupuestado. En es-
te sentido, resultaron con una ci-
fra mayor en 114°% enlo que sere-
fiere a primas emitidas, mientras
que enutilidades €l dato fue de 130
por ciento.

“En Meéxico fue un afio muy
positivo, pero en nuestro grupo
anivel global fue un aho bastante
complejo en términos de pérdidas,
porque hubo muchas catastro-
fes naturales, como los incendios
y otras pérdidas causadas por el
hombre”, sostuvo.

Anadio que en México, en
.. comparacion conel 2017,
<. elafio pasado fue muy

\. tranquilo enlo que se

es decir, ayudan ¢ " refiere a fenémenos
a los productores ¢ MILLONES ' naturales. Mencio-
contra los efec- de hectdreas e’l’ ! noqueenel 2017 la
fos de fenomenos Teﬂom"g Egﬁg;;:: . empresasufrioenla
climatologicos ad- At /7 zonade lacosta del
versos que afectan Caribe por las inten-
la produccion y ofre- sas lluvias e inunda-
cen cobertura contra las ciones, asicomo en la par-
desviaciones financieras aso- te del Pacifico por los huracanes y
ciadas ala actividad agricola. por lossismos de septiembre.

N “En el 2018 logramos ajustar
AARIEOS TG ¥ manejar bastante bien nuestro
Newton Queiroz expuso que €l  portafolio. Ajustamos nuestra po-
2018 fue un afio muy positivo pa-  litica, nos pusimos mas criterios
ta la aseguradora en México, so-  parariesgos en zonas de mayorca-
bre todo porque hubomenosde-  tastrofe v en donde hay mas pro-
sastres naturales. Sinembargo, a  babilidad de temblores”, acoto.
nivel global la historia fue diferen- Newton Queiroz comento que
te, debidoalosincendiosenEsta-  este afio el reto de la compafia es
dos Unidos y tormentas. crecer mas de 50% y encontrar un

A finales del 2017 Swiss Re fue  balance entre cubrir amas personas
autorizada en Mexico paraoperar v, almismo tiempo, hacer negocio.

como aseguradora. Para el 2018,
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