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MÁS OPCIONES CAFETERAS 

JUAN VALDEZ REGRESA
ABRIRÁ TIENDAS EN EL PAÍS 

CAFÉ COLOMBIANOEMPRESAS

Del Plan B de AMLO  
a Ebrard, Slim y AT&T
Ahora todo parece más tranquilo. La economía mexicana 
se salva del amago de Trump. Se salva de una muy posible 
recesión en que hubiera caído por la imposición de aran-
celes de hasta 25% a las exportaciones mexicanas, por no 
evitar la migración a EU. El Presidente de México, desde el 
mitin de Tijuana cobijado por los gobernadores y alcaldes 
del país, daba su principal razón para haber llegado a un 
acuerdo con el gobierno de  Trump: “No puedo aceptar que 
se atente contra la economía nacional”. López Obrador 
evitó que cayéramos en recesión, pero ya sabemos el costo 
de haber evitado la imposición de aranceles: México aceptó 
desplegar la Guardia Nacional en la frontera sur para orde-
nar la migración, y servir de asilo temporal a los migrantes 
centroamericanos, mientras EU decide si los acepta.  
 

 
EBRARD LO LOGRÓ, PERO SE PREPARABA  
“EL CARRUSEL” 
En Tijuana, López Obrador reconoció la negociación de 
Marcelo Ebrard, canciller mexicano, quien fue pragmático. 
¿Qué hubiera pasado si Ebrard no llegaba a un entendimien-
to con Washington? López Obrador reconoció que sí tenían 
un Plan B: Recetar a EU con la misma moneda. Se trata de 
las famosas medidas retaliatorias (sí, las que utilizó Felipe 
Calderón en su momento). Regresaría la imposición del ca-
rrusel, donde México elige los aranceles a los productos que 
más dañen a EU, en este caso a la base electoral de Trump.

 
SLIM, ESPALDARAZO A 
AMLO, DICE QUE HAY  
QUE INVERTIR
Y allá en Tijuana, previo al mitin 
del presidente López Obrador, 
estuvo Carlos Slim Helú, pre-
sidente del Grupo Carso, quien 
dio un espaldarazo al Presidente 
en momentos ríspidos en la rela-
ción con EU. Slim Helú fue claro: 
hace falta invertir en el sureste. Y 
también criticó las empresas tec-
nológicas de EU, que en lugar de 
invertir en el desarrollo tecnoló-
gico, sólo producen contenidos.
Cuestionó la política industrial de 
Trump, quien busca invertir en 
manufacturas, cuando el valor 
se genera en tecnologías de la 
información.

 
 

AT&T, PARA LA 5G SÓLO CON FIBRA  
DE AMÉRICA MÓVIL
Carlos Slim habló de inversiones y justo en esta relación 
comercial y de inversión con EU, en México la compañía 
telefónica AT&T está pidiendo a las autoridades mexica-
nas que América Móvil le permita utilizar su fibra óptica. 
Para el presidente de AT&T en México, Laurent Therivel, 
nuestro país puede llegar a la 5G (internet de todas las co-
sas) si se utiliza la red de América Móvil. Este tema… ape-
nas comienza.
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Obtienen mejores 
notas que México 

POR ERÉNDIRA ESPINOSA
erendira.espinosa@gimm.com.mx

Arca Continental, Fomento 
Económico Mexicano y Kim-
berly Clark de México tienen  
mejores calificaciones credi-
ticias que nuestro país.

De acuerdo con un re-
porte de Fitch Ratings, la 
degradación de las notas 
crediticias de México, que 
efectuó la semana pasada, 
no tendrá ningún efecto so-
bre las empresas de bebidas 
y la dedicada a la elabora-
ción de papel higiénico, pues 
cuentan con características 
que las hacen defensivas.

“La reducción de la cali-
ficación soberana de Méxi-
co a ‘BBB’ desde ‘BBB+’ y la 
reducción del techo del país 
a ‘A-’ desde ‘A’ no afecta las 
calificaciones de Arca Con-
tinental S.A.B. de C.V. (Arca 
Continental), AC Bebidas S. 
de R.L. de C.V. (AC Bebidas), 
Fomento Economico Mexi-
cano S.A.B. de C.V (FEMSA) 
y Kimberly Clark de México 
S.A.B. de C.V. (KCM)”, sostuvo 
la calificadora.

Fitch Ratings detalló que 
Arca Continental y AC Be-
bidas (su filial) cuentan con 
notas de A, las cuales se 
mantendrán en ese rango 
porque aproximadamente 
25% del EBITDA de dichas 
compañías proviene de Es-
tados Unidos, lo que es más 
que suficiente para cubrir sus 
deudas en dólares, que re-
presentan aproximadamente 
40% de su deuda total.

“La Calificación de Emi-
sor en Moneda Extranjera 
(FC) a Largo Plazo (IDR) de 
Arca Continental y AC Bebi-
das de ‘A’ y la Perspectiva de 
Calificación Estable reflejan 
el Techo País aplicable de 
las compañías de los Estados 
Unidos de América (AAA) de-
bido a sus operaciones en los 
Estados Unidos”, acotó Fitch.

Arca Continental es una 
empresa dedicada a la pro-
ducción, distribución y ven-
ta de bebidas no alcohólicas 
de las marcas propiedad de 
The Coca-Cola Company, 
así como de botanas saladas 
bajo las marcas Bokados en 
México, Inalecsa en Ecuador, 
y Wise y Deep River en los 
Estados Unidos de América. 
Es la segunda embotelladora 
de Coca-Cola más grande de 
América Latina y una de las 
más importantes del mundo.

 En cuanto a FEMSA, Fitch 
Ratings mencionó que sus 
notas reflejan el techo país, 
pero de las empresas de Paí-
ses Bajos, esto porque parte 
de sus flujos provienen de 
Heineken, donde la com-
pañía tiene una participa-
ción de 15%, la cual tiene un  
valor de mercado de ocho 
mil millones de euros  (177 
mil 992 millones de pesos) 
y los dividendos recibidos 
anualmente de esta cuen-
ta de inversión ascienden  
a aproximadamente 130 mi-
llones de euros a 140 mi-
llones de euros (dos mil  
892 a tres mil 114 millones  
de pesos).

EMPRESAS PRIVADAS
Tres emisoras tienen mejor calificación 
crediticia que el país, luego de que fuera 

reducida su nota soberana

CAMINITO DE LA ESCUELA 
Tal como en la escuela, así son las notas crediticias: 

Excelente, notas para empresas con bajo riesgo de 
incumplimiento. 

Muy Bien. Riesgo de incumplimiento ligeramente me-
nor al de las empresas de excelencia.

Bien. Bajo riesgo de incumplimiento, aunque cambios 
económicos podrían impactarle/Aquí están Femsa, 
AC y Kimberly.

Moderado riesgo de incumplimiento/Aquí está 
México.

Alto riesgo de incumplimiento.

Probabilidades altas de incumplimiento.

Posibilidad real de incumplimiento.

Incumplimiento probable.

Incumplimiento inminente.

DESEMPEÑO
 l AC, FEMSA y Kimberly 
Clark tienen calificaciones 
crediticias de A.

 l La semana pasada la 
calificación crediticia de 
México pasó de BBB+ a BBB. 

FEMSA también partici-
pa en comercio al detalle a 
través de FEMSA Comercio, 
que comprende la División 
Proximidad y de la que forma 
parte OXXO, una cadena de 
tiendas de formato peque-
ño; una División Salud que 
incluye farmacias y activida-
des relacionadas; y una Divi-
sión Combustibles que opera 
la cadena de estaciones de 
servicio OXXO GAS. 

En la industria de bebi-
das opera Coca-Cola FEMSA, 
embotellador de produc-
tos Coca-Cola; y en el sector 
cervecero es accionista de 
Heineken, empresa con pre-
sencia en más de 70 países.

En cuanto a Kimber-
ly Clark, Fitch destacó que 
sus notas crediticias de A y 
su perspectiva estable refle-
jan la capacidad de la com-
pañía para pagar sus deudas. 
El límite de país aplicable de 
KCM es México (A-); sin em-
bargo, puede clasificarse por 
encima del techo del país 
debido a los suficientes sal-
dos de efectivo de la empre-
sa fuera de México y en un 
país con una calificación más 
alta para cubrir el servicio de 
deuda, que se estima en alre-
dedor de 25 millones por año 
(490 millones de pesos).

Kimberly-Clark de Mé-
xico fabrica y comercializa 
productos de consumo per-
sonal como pañales, toallas 
femeninas, papel higiénico, 
servilletas, pañuelos, toa-
llas de papel, toallitas húme-
das y jabones. Bajo marcas 
como Huggies, Kleen-Be-
bé, Kleenex, Kimlark, Pétalo, 
Cottonelle, Depend, Kotex,  
Evenflo y Escudo. 
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Fuente: Elaboración con datos de las calificadoras

Fuente: Peñoles 

En ocho años, toda la 
electricidad que use 
será de este tipo

POR NAYELI GONZÁLEZ 
nayeli.gonzalez@gimm.com.mx

En 2027, la totalidad de la 
electricidad que consumirá 
la empresa minera Peñoles 
provendrá de fuentes reno-
vables, principalmente de 
tecnología eólica, lo cual tie-
ne como objetivo reducir de 
manera importante el gasto 
por este insumo.

Fernando Alanís, direc-
tor general de la compañia, 
aseguró que pese a la apro-
bación e implementación 
de la Reforma Energética, la 
electricidad sigue siendo el 
insumo más costoso para el 
sector, pues representa 30% 
de los costos de operación.

Explicó que en México, el 
sector minero paga cerca de 
12 centavos de dólar el ki-
lowatt hora, mientras que en 
países como Estados Unidos 
el costo es de seis centavos, 
en Perú y Australia de cuatro 
centavos, mientras que en 
Canadá cuesta dos centavos, 
lo que deja en desventaja a 
la industria en los mercados 
internacionales.

El plan de Peñoles consis-
te en firmar contratos con los 
desarrolladores, es decir, se 

Peñoles apuesta por la energía renovable 
INDUSTRIA MINERA 

comprometen por un perio-
do de hasta 25 años a com-
prar toda su electricidad.

Esto permite asegu-
rar el financiamiento de 
los proyectos, pues la mi-
nera no ejerce ninguna  
inversión directa.

 “Muchas mineras nos 
hemos integrado. Estamos 
generando nuestra pro-
pia energía, tratando de ser 
competitivos y bajar el costo 
a la mitad de lo que está ac-
tualmente, alrededor de seis 
centavos de dólar”.

De acuerdo con informa-
ción de la empresa, en 2010 
sólo consumía energía pro-
veniente de fuentes fósiles, 
mientras que al cierre del 
año pasado alcanzaron 31.6% 
de participación de fuentes 
limpias y renovables, por lo 
que mantienen su plan para 
alcanzar el 100% del sumi-
nistro alternativo en los si-
guientes años.

Tan sólo en 2018, el “cos-
to de la electricidad fue muy 
competitivo contra la ta-
rifa regulada de CFE, ya 
que las fuentes propias de 
abastecimiento nos signifi-
caron ahorros por 61.6 mi-
llones de dólares en costos  
de producción”.

ALGUNOS PROYECTOS 
La compañía cuenta con dos 
parques de tecnología eólica, 
se trata de Eólica de Coahui-
la, que cuenta con 95 aero-
generadores con capacidad 
instalada de 199.5 megawa-
tts y Fuerza Eólica del Itsmo, 
ubicada en el municipio El 
Espinal, Oaxaca, de 80 me-
gawatts de potencia en 32 
aerogeneradores.

A estos se suman la Ter-
moeléctrica Peñoles en San 
Luis Potosí, de 230 megawa-
tts, colectores solares térmi-
cos en Milpillas y Metalúrgica 
Met-Mex.

 l Carlos Slim Helú, 
presidente de Grupo 
Carso

CIFRAS DE MAYO 

Interjet transporta más pasajeros 
En mayo, Interjet transportó a un total de un millón 368 
mil 250 pasajeros, 14% más  en comparación con los 
viajeros movilizados en el mismo mes del año pasado.

En un comunicado, la empresa aérea señaló que el 
mercado internacional registró un alza de 27.2%, mien-
tras que el doméstico tuvo un avance de 9.2% en com-
paración con el quinto mes del año anterior.

En México, tuvo una ocupación de 90 por ciento. 
 — De la Redacción 

PROYECTOS DE ENERGÍA LIMPIA

TERMOELÉCTRICA 
PEÑOLES

EÓLICA DE 
COAHUILA

FUERZA EÓLICA  
DEL ISTMO

CENTRALES DE 
COGENERACIÓN 

INTERNA

Localizada en Tamuín, San Luis Potosí, 
con capacidad para generar 230 MW. 

La operación corre a cargo de terceros. 
El suministro se realiza al amparo de 

un contrato de compra de energía con 
vencimiento en 2027.

Localizada en General Cepeda, Coahuila, 
cuenta con 95 aerogeneradores con 
capacidad instalada de 199.5 MW. La 
operación está a cargo de terceros y 
el suministro se realiza al amparo de 

un contrato de compra de energía con 
vencimiento en 2042.

Ubicada en el Istmo de Tehuantepec, 
municipio El Espinal, Oaxaca, esta planta 
propia cuenta con 80 MW de potencia 

instalada en 32 aerogeneradores.

Un turbogenerador en la planta electrolítica 
de zinc de Torreón, con 7 MW de potencia 
que aprovecha parte del vapor sobrante 

del área de tostación, así como un proceso 
de cogeneración vapor-electricidad con 

capacidad de 6.2 MW en Química del Rey.

Características 


