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0 existe ninguna “solucién
magica” que mejore el perfil
financiero de Petrdleos
Mexicanos (Pemex) en unos
meses, sobre todo cuando
sus deficiencias en materia
de produccién y su excesivo
endeudamiento no son nue-
VOs, pues vienen de décadas

atras, sentencia Nuno Matos,

director general de HSBC
México.

La baja en la calificacién
de la petrolera por parte de

ANTERIORES.

EMEN, SIN
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Fitch Ratings, que Matos
califica de no sorpresiva
para el mercado, refleja que
el gobierno debe clarificar
su politica de inversion,
especialmente en el sector
energético. "Es importante
que Pemex ponga en claro
qué proyectos vaallevara
cabo, el tema de las refi-
nerias, como los va hacer y
cuando”.

En entrevista con El
Heraldo de México, previo a
la 82 Convencién Bancaria,
asegura que el gobierno de
Lopez Obrador ha demos-
trado responsabilidad en el

AVANCE

«El directivo del
banco dice que el
sistema financiero
en México esta
tomando muy en
serio el riesgo de
los ciberataques,
que no es

un problema
exclusivo del pais.

oAl cierre de
2018, la cartera
de crédito neta
de la institucién
financiera
ascendié a 379
mil millones de
pesos, lo que
represento6 un
alza anual de
19.2 por ciento.

RETOS

« El directivo
asegura que la
administracién de
Andrés Manuel
Lépez Obrador ha
puesto como un
pilar fundamental
el combate a la
corrupciény la
inseguridad.

oExisten
productos
financieros que no
cobran comisién
alos clientes.
Opciones hay
muchas, pero la
decision final esta
en manos de los
consumidores:
Nuno Matos.

tema, con la reduccion de
la carga fiscal y el apoyo de
mas de cinco mil millones
de ddlares que otorgara ala
petrolera.

Eso, dice, ayudara a que ni
la empresa ni el pais pierdan
el grado de inversion, pero
tampoco es una solucion
que resolvera sus problemas
en el corto plazo.

Matos destaca que Méxi-
co tiene “el deber, la obliga-
cion y el potencial” de crecer
por encima de 4 por ciento,
como pretende la adminis-
tracion de Andrés Manuel
Lépez Obrador.

¢Como lograr esas tasas?
Hay cuatro pilares funda-
mentales: finanzas publicas
sanas, que se reflejen en
lograr un superavit fiscal de
1 por ciento este afno; reduc-
cion “drastica” de los niveles
de inseguridad y corrup-
cioén; mayor inclusion social
y mejor distribucién de la
rentay, finalmente, mejorar
la educacion.

Eso deberia llevarnos a
crecer 4 por ciento, 5 por
ciento o 6 por ciento. Es
posible.

é¢Preocupa la violencia?
Claro que si. Esta adminis-
tracion ha puesto como

un pilar fundamental el
combate a la corrupcion

y lainseguridad. Para que
pueda haber confianza en
la inversion, hay que mitigar
de forma importante los
niveles que existen en estos
dos problemas. La violencia
es un costo enorme para las
compainiias. No es posible

| crecer de forma sostenida si

seguimos con esos niveles.

¢Como avanza el tema de
comisiones bancarias?

No hay duda de que la com-
petencia es la fuerza mas
eficaz para reducirlas. Como
gremio estamos abiertos
para mejorar, pero las tarifas
que se cobran son adecua-
das con el pais y semejantes
o por debajo del prome-

dio de otras naciones. Hay
negociaciones, pero desco-
nozco los avances. En HSBC
estamos haciendo lo propio
con productos que tienen
comision cero.

¢Hayfocos rojos en la banca
por los ciberataques?

No hay crisis. El sistema
financiero en México esta to-
mando muy en serio el ries-
go de este fendmeno, que
no es un problema exclusivo
del pais. A nivel mundial se
invierten 400 millones de
ddlares en seguridad ciber-
nética, y HSBC, 20 millones
de ddlares, porque todos
somos blanco de ataques.

¢Qué viene para HSBC en
2019?

Buscamos mayor cuota del
mercado, hoy tenemos cinco
millones de clientes.



