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PREVÉN DEUDA MODERADA PARA ESTE AÑO

Liquidez y Ramo 
23, retos de los 
estados
Los déficits financieros se van a encontrar entre 2 y 4%, ya que hay 
un crecimiento mayor en el gasto corriente y una menor proporción 
en el gasto de capital

Lourdes Flores
EL ECONOMISTA

Monterrey, NL. LOS GOBIERNOS 
estatales y municipales enfrentan 
varios retos, entre ellos la liquidez 
y el recorte al Ramo 23 Provisiones 
Salariales y Económicas.

“Uno de los principales retos 
que enfrentan las entidades fe-
derativas es la liquidez (…) Vemos 
que cuando registran niveles fi-
nancieros negativos tienen pre-
siones por el lado del gasto y no 
tienen una recaudación alta, es 
cuando más se ajusta la liquidez”, 
explicó Roxana Muñoz, analista 
de Moody’s.

Consideró que hay entidades 
que tienen una mayor presión en 
su liquidez, debido a la deuda de 
corto plazo frente ingresos totales, 
como Baja California, Chihuahua, 
Sonora y Zacatecas.

Durante el Taller de Alterna-
tivas de Financiamiento Subna-
cional, la especialista indicó que, 
en los estados, los déficits finan-
cieros se van a encontrar entre 2 y 
4% este año, ya que hay un creci-
miento mayor en el gasto corrien-
te y una menor proporción en el 
gasto de capital.

Por su parte, Ricardo Gallegos, 
director ejecutivo senior de Fi-
nanzas Públicas e Infraestructura 
de HR Ratings, afirmó que el re-
corte en los convenios del Ramo 
23 representa un riesgo importan-
te para las finanzas estatales.

El Ramo 23, dijo, tiene una dis-
minución de 27.8%, compara-
do con el año pasado, por lo que 
“puede crear un nivel de presión 
fuerte en las finanzas estatales”. 
Ya no se presupuestó el Fondo pa-
ra el Fortalecimiento Financiero 
ni el Fondo para el Fortalecimien-
to de la Infraestructura Estatal y 
Municipal, que fueron los más uti-
lizados en el 2018.

El inconveniente, expuso el ex-
perto, es que existen gastos y pro-
yectos en las entidades federativas 
que no pueden dejar de realizarse 

y que, al carecer de estos recursos, 
van a ejercer una presión sobre las 
finanzas estatales.

“En los 24 estados en que HR 
Ratings tiene calificaciones, ¿qué 
calificamos? Estado de Méxi-
co es de los que más recursos re-
cibe, le sigue Ciudad de México, 
Michoacán, Veracruz, Chiapas, 
Oaxaca y Jalisco”, detalló.

“Pero si se compara cuánto del 
porcentaje del Ramo 23 correspon-
de a sus ingresos totales, se podría 
estimar que del Ramo 23 sea 5% de 
los ingresos totales, ahí vemos que 
Quintana Roo, Michoacán, Ciudad 
de México, Sonora, Morelos, Chia-
pas y Jalisco tienen esta condición; 
nos haría suponer que tendrían un 
reto importante”, enfatizó Ricardo 
Gallegos.

El problema para los estados 
es que si tienen proyectos de obra 
pública y no se puede acceder a 

los mencionados fondos, las au-
toridades van a tener que decidir 
si realizan la obra con ingresos pú-
blicos o mediante financiamiento, 
puntualizó.

REFINANCIAMIENTO

Asimismo, Roxana Muñoz prevé 
que para el 2019 las entidades ten-
drán una deuda moderada, “no 
vemos muchos estados que estén 
adquiriendo deudas nuevas, he-
mos visto que se lleva (la deuda) a 
refinanciamiento”.

Manuel Kinto, especialista de 
Fitch Ratings, acotó que la deuda 
total de estados y municipios al-
canzó cerca de 600,000 millones 
de pesos al cierre del 2018.

Aseguró que sigue fluyendo 
el financiamiento, de hecho, “el 
año pasado se hizo contratación 
de deuda para estados y munici-
pios por 200,000 millones de pe-
sos, de ésta 72% se concentró en 
refinanciamiento”.

Lo anterior, aseveró, con el 
objetivo de buscar mejores con-
diciones crediticias, pues la so-
bretasa promedio en el 2018 fue 
de 0.80%, mientras que en el 
2017 alcanzó un nivel de 1.15 por 
ciento.

estados@eleconomista.mx

Roxana Muñoz consideró que hay entidades con mayor presión en su liquidez 
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600
mil 

millones de pesos alcan-
zó la deuda de estados y 
municipios en el 2018.

Guanajuato Puerto 
Interior, referente 
industrial
Actualmente, apuesta por las empresas de la 
Industria 4.0 para generar un nuevo modelo 
de negocios de alto valor agregado

Redacción 
EL ECONOMISTA

A 13 años de haber iniciado opera-
ciones, Guanajuato Puerto Interior 
(GPI) ha logrado atraer inversiones 
nacionales y extranjeras por ca-
si 4,000 millones de dólares y una 
cifra acumulada de más de 18,000 
empleos directos, teniendo la re-
presentación de 18 países por más 
de 120 empresas instaladas en una 
superficie total de 1,277 hectáreas. 

Derivado de los grandes avances 
tecnológicos y las demandas de ac-
tualización y modernización en los 
negocios, Puerto Interior apues-
ta por las empresas de la Industria 
4.0 para hacer de este complejo 
industrial un referente nacional de 
un Puerto Inteligente (Smart Port 
4.0), en donde se genere un nuevo 
modelo de negocios de alto valor 
agregado en la cadena de valor lo-
gística, de manufactura, industrial 
y de la denominada Industria 4.0, 
así como de la economía del cono-
cimiento en un mismo sitio. 

Smart Port 4.0 es la nueva visión 
de GPI, cuya dinámica de desarro-
llo y gestión eficiente de los recur-
sos financieros, humanos, tecnoló-
gicos y de infraestructura, buscan 
hacer más eficiente la gobernanza, 
la logística, el medio ambiente, la 
vivienda y recursos humanos, así 
como la retención y atracción del 
talento. 

PROYECTOS

Entre los nuevos objetivos de Gua-
najuato Puerto Interior, como el 
desarrollo de la mentefactura, la 
Universidad de La Salle Bajío cons-
truye actualmente dentro de GPI 
el primer Laboratorio Especializa-
do en Envase y Embalaje del Bajío, 
donde su objetivo es llevar a cabo 
proyectos de investigación, desa-
rrollo y ensayos en el área descri-
ta, además de proporcionar a las 

distintas industrias de la región los 
recursos tecnológicos y humanos 
certificados para evaluar y mejorar 
sus sistemas de envase y embala-
je que permitan reducir al mínimo 
los costos logísticos relacionados 
con transporte, daños y materiales 
usados, de esta manera apoyando 
a las empresas a preservar el valor 
de los productos y mercancías co-
mercializados desde la zona del Ba-
jío para el resto del mundo. 

Otro proyecto bajo esta nue-
va visión es el del nuevo Hospital 
Aranda de la Parra, el cual marcará 
la pauta en cuanto a servicios mé-
dicos se refiere dentro de un com-
plejo industrial. 

Con esta nueva visión del desa-
rrollo competitivo de la región, se 
abre un nuevo modelo de trabajo y 
de negocios para combinar en un 
solo sitio la manufactura, la logís-
tica, la tecnología y la innovación. 

Actualmente, Aduana Interior; 
Terminal Intermodal de Ferromex; 
Recinto Fiscalizado; cinco parques 
industriales; Unidad Profesio-
nal Interdisciplinaria de Ingenie-
ría, campus Guanajuato, del Ins-
tituto Politécnico Nacional; Ciudad 
de la Innovación, Servicios y Tec-
nología, con una torre corporativa 
de negocios; tres hoteles, cinco su-
cursales bancarias, casas de cam-
bio, entre otros, forman parte de 
Guanajuato Puerto Interior, con-
solidándose como el más dinámico 
y de mayor reconocimiento logís-
tico en México y América Latina. 
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4,000
millones
de dólares en inversiones nacio-
nales y extranjeras ha logrado 
atraer el GPI a 13 años de haber 
iniciado operaciones.


