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‘ALIVIO ES TEMPORAL

Pemex manda buena senal; falta
su Plan de Negocios: analistas

Faltan medidas de ajuste para hacer mas creible el plan de la empresa productiva del Estado: CIEP

Yolanda Morales
EL ECONOMISTA

EL ACUERDO que logr6 Pemex con
los bancos de inversion HSBC, J.P.
Morgan y Mizuho, para renovar dos

lineas de crédito revolventes por
5,500 millones de dolares y ampliar-
las aun plazo limite de cinco afos, es

una buena estrategia de corto plazo,
que no representa un endeudamien-
to adicional para la petrolera ni pa-
ra el pais, explicaron el director del

Centro de Investigacion Economi-
ca y Presupuestaria (CIEP), Héc-
tor Villarreal, y estrategas de nego-
cios de Welligence Energy Analytics

y GMEC.

La sefial es positiva y si otorga
tiempo a la petrolera para enfren-
tar sus compromisos de pago en los
proximos tres afios, pero no resuel-
ve el problema de fondo que es su
viabilidad financiera de largo plazo,
coinciden también el director de la
consultoria GMEC, Gonzalo Monroy,
y el vicepresidente de la consultoria

MILLONES
es el monto de la deuda finan-
ciera de Pemex.

Welligence Energy Analytic, Pablo
Medina.

Hasta antes del anuncio, Pemex
debia pagar 28,800 millones de d6-

€s una renovacion sobre un crédito
que ya existia, y es positivo porque
la petrolera requiere liquidez para el
corto plazo, que se consiguio a una
tasa aproximada a 5%, lo cual sin
duda es una buena oportunidad.

Se refiere a la tasa Libor de 2.5%
mds un margen de 2.35%, ala que se
acordo el crédito revolvente, que da
un total de 4.85%, segun lo indicado
porJ.P. Morgan.

El directivo del CIEP explica que

lares de intereses y amortizacio- “una linea revolvente no es endeuda-

nes de deuda en el 2020, el 2021 y el
2022. Tras el anuncio, queda claro que
compraron tiempo y patearon el ba-
lon para mds adelante, acota Monroy.

Consultados por El Economis-
ta, los tres especialistas concuerdan
en que la viabilidad financiera de Pe-
mex podria conseguirse con una es-
trategia de negocios que ademads re-
duzcalas ineficiencias de la petrolera
y genere ingresos.

Desde Estados Unidos, el estra-
tega de Welligence Energy Analytic
refiere que el acuerdo con los bancos

miento mientras no se ejerza y otorga

una gran ventaja, pues permite an-
clarte o tener un techo para negociar

con los tenedores de bonos, si es que

en algiin momento te quieren cobrar

una tasa mds alta. Por tanto, no es un

crédito”.

EFICIENCIA, LA ESTRATEGIA

El especialista de la consultoria We-
lligence Energy Analytic estima que

la estrategia de negocios que hace fal-
ta para proyectar la viabilidad de lar-
g0 plazo de la petrolera podria conte-

ner medidas que muestren un fuerte
cambio de timén, como seria la con-
tinuacion de los farmout, que permi-
tan limitar la caida de la produccion
de petréleo.

A través de ellos, se podria vender
los activos que son menos importan-
tes en el portafolio, como la explora-
cién y produccion de campos chicos
que tiene Pemex y que sile distraen la
atencion de su objetivo prioritario, tal
como lo hizo Petrobras.

El director del CIEP ve con
preocupacion que “las medidas dra-
conianas” de recortes en el sector
publico no han pasado por Pemex, lo
que es un juego perverso.

Es sinsentido que no tengas recor -
tes de personal en la petrolera, dice.
Esta observacion es similar a la he-
cha por Moody’s desde el afio 2015,
cuando indic6 que otras petrole-
ras hicieron ajustes administrativos
fuertes ante la caida de precios del
petroleo, y Pemex no reaccioné des-
de entonces con esa celeridad.
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