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Primer pronóstico IPC 2020
Hoy es el primer día  

del resto de nuestras vidas.
Anónimo

CONGRUENCIA CON HORIZONTE 
A MAYOR PLAZO. A casi tres meses 
de que finalice el año, resulta poco 

importante un pronóstico para los índices 
bursátiles y precios objetivo a finales del 
2019 si somos congruentes con una visión 
a mayor plazo. De esta manera, presenta-
mos en esta nota nuestro primer pronós-
tico para el Índice de Precios y Cotizacio-
nes (IPC) para finales del 2020. Como cada 
año, nuestro primer pronóstico será suje-
to a una revisión en cuanto se conozca la 
información financiera completa del 2019 
(febrero del 2020).

SUPUESTOS. El pronóstico resulta espe-
cialmente retador ahora, dados unos con-
textos local e internacional de alta incer-
tidumbre. No obstante, suponemos que 
en México la economía recuperará algo de 
crecimiento y las tasas de interés se man-
tendrán a la baja, en línea con las tenden-
cias internacionales, aunque con niveles 
mayores que impidan una salida masiva 
de inversiones. Esperamos también que 
la estructura de deuda en general de las 
principales empresas del IPC se manten-

ga sin cambios importantes y que se con-
crete de manera favorable en nuevo tra-
tado comercial con EU (T-MEC). Otros 
supuestos relevantes son un crecimien-
to de resultados operativos (EBITDA) pro-
medio en el año para las empresas del IPC 
de 5.0% (de acuerdo con la expectativa de 
mejora económica). Tras haber observa-
do un múltiplo FV/EBITDA de 8.3x hace 
unas semanas y ahora de 8.8x, supone-
mos que los inversionistas podrían sen-
tirse cómodos participando en el merca-
do a finales del 2020 con un FV/EBITDA 
de 9.25x, múltiplo aún menor al prome-

dio de los últimos cinco años de 10.1x. Con 
estos supuestos, el nivel del IPC alcanzaría 
49,500 puntos, equivalente a 13.7% por 
arriba del nivel actual de 43,500 puntos. 
(Anexamos la matriz de variables de cre-
cimientos operativos y múltiplos proba-
bles para finales del 2020).

RIESGOS. Independientemente del con-
texto de desaceleración económica glo-
bal y de la guerra comercial entre China 
y EU, el principal riesgo local atiende a la 
posibilidad de una nueva baja en la califi-
cación de la paraestatal Pemex por parte 

de una segunda institución especializada 
(Moody’s, S&P o HR Ratings, pues Fitch 
ya lo hizo) que pudiera propiciar una salida 
importante de flujos del país. Algunos es-
pecialistas consideran que la posibilidad es 
real, ya que el presupuesto de Pemex pre-
sentado para el 2020 parece un tanto jus-
to. Nuestro supuesto del pronóstico para el 
IPC no considera este potencial riesgo. 

Es socio fundador de SNX, Constructores de 
Patrimonio. Puedes escribir tus comentarios 
y dudas al correo cponce@snxsinexcusas.
com.

MATRIZ PRIMER PRONÓSTICO IPC 2020

                                    MÚLTIPLO ESTIMADO

   FV/ EBITDA (%) 8.25X 8.50X 8.75X 9.00X 9.25X 9.50X 9.75X 10.00X

3.50 40,968.42 42,848.58 44,728.74 46,608.9 48,489.07 50,369.23 52,249.39 54,129.55

4.00 41,268.15 43,157.4 45,046.46 46,935.89 48,825.13 50,714.38 52,603.62 54,492.87

4.50 41,567.89 43,466.22 45,364.55 47,262.87 49,161.2 51,059.53 52,957.86 54,856.18

5.00 41,867.63 43,775.04 45,682.45 47,589.86 49,497.27 51,404.68 53,312.09 55,219.5

5.50 42,167.36 44,083.86 46,000.35 47,916.84 49,833.34 51,749.83 53,666.32 55,582.82

6.00 42,467.1 44,392.67 46,318.25 48,243.83 50,169.4 52,094.98 54,020.56 55,946.13

6.50 42,766.83 44,701.49 46,636.15 48,570.81 50,505.47 52,440.13 54,374.79 56,309.45
FUENTE: SNX/BMV

OBTIENEN TASAS DE INTERÉS SUPERIORES A 12%

Mexicanos se endeudan hasta por  
300,000 pesos para adquirir un vehículo 
Montserrat Galván 
EL ECONOMISTA

LOS MEXICANOS en promedio 
solicitan créditos automotrices 
hasta por 300,000 pesos y con ta-
sas de interés de 12%, lo que a de-
cir de los expertos, deja ver que 
hay una mala planeación 
al momento de adquirir 
un vehículo ya que no 
comparan las tasas 
de interés de este 
tipo de préstamos, 
advierte la empresa 
financiera de prés-
tamos en línea Yote-
presto.com.

Lo anterior, se reve-
ló por una encuesta hecha 
por la fintech, que como parte de 
los resultados obtenidos  detalló 
que 47.4% compró su auto con un 
préstamo; 38.1% adquirió su vehí-
culo con sus ahorros; 11.9% fue un 
regalo, y 2.7% respondió que fue 
un bono o aguinaldo. 

Aquellos que adquirieron su ve-

hículo a través de un crédito, 84% 
de los encuestados gastó hasta esa 
cantidad; mientras que 15.78% 
obtuvo un auto que le costó más de 
300,000 pesos.

En cambio, quienes lo obtuvieron 
a través de sus ahorros, 64.75% gas-
tó hasta 100,000 pesos; 30% entre 

100,000 y 300,000; y 3.68% 
más de 300,000 pesos.

En el caso de la 
tasa de interés del 
préstamo que so-
licitaron, 41.4% 
consiguió un fi-
nanciamiento con 

una tasa de 6 a 12%; 
29.8% obtuvo una 

menor a 5%; 21.6% res-
pondió que una tasa de en-

tre 13 y 20%, y 7.2% tuvo intereses 
por más de 21% anual. 

“La encuesta que hicimos nos 
reveló que casi 30% de quienes ad-
quieren un vehículo tiene que pa-
gar una tasa superior al promedio, 
que es de entre 10 y 12%, y creo que 
esto se debe a una mala planeación 

a la hora de comprar un auto, que 
no se comparan los distintos crédi-
tos que se ofrecen en el mercado”, 
señaló Luis Rubén Chávez, director 
general de Yotepresto. 

Insistió en que si se está inte-
resado en adquirir un automóvil 
y piensa solicitar un crédito a una 
entidad financiera, se debe tomar 

el tiempo necesario para compa-
rar las distintas instituciones y re-
visar cuál tiene la tasa más ba-
ja, cuál cobra menos comisiones, 
cuál ofrece beneficios, que pue-
den ser cero comisión por aper-
tura o un año de seguro gratis; pe-
ro, sobre todo, cuál se ajusta a las 
posibilidades del solicitante, por-

que un crédito automotriz no debe 
sobreendeudarlo.

“Antes de comprar un automó-
vil, lo recomendable es que se ge-
nere un plan de ahorros para los 
gastos iniciales, como el enganche 
y la comisión por apertura del cré-
dito. Mientras mayor enganche se 
dé, mejores serán las condiciones 
que nos ofrecerán, además de que 
pagaremos mucho menos de inte-
rés”, enfatizó.

El director recomendó que an-
tes de comprar un vehículo se re-
vise las necesidades y la capacidad 
económica para comprarlo y des-
tacó que el pago del crédito auto-
motriz, no debe ser mayor a 20% 
de nuestro sueldo mensual.

Si por ejemplo, se tiene una fa-
milia grande, seguramente nece-
sitará una camioneta para trans-
portar a todos y eso implica, de 
entrada, que puede costarle arri-
ba de 200,000 pesos en promedio, 
tomando en cuenta que el vehícu-
lo es nuevo.

montserratgalvan@eleconomista.mx

El pago del crédito automotriz no debe ser mayor a 20% del sueldo mensual 
del solicitante. foto: shutterstock

21.6%
de los  

encuestados 
obtuvo una tasa de 
interés de entre 13 y 
20% al momento de 
contratar un crédito 

automotriz. 


