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D esde el inicio de la fase de confinamiento y dis-
tanciamiento social, han convergido los esfuer-
zos de individuos, al evitar salir de casa y aplicar 
medidas sanitarias; de las instituciones guberna-
mentales y del personal de salud, al instrumentar 

mecanismos para combatir y evitar la propagación de la pan-
demia; así también, de las empresas al continuar con sus pro-
cesos productivos con la presencia de personal esencial, vía 
remota o con asistencia de la conectividad, entre muchos otros 
esfuerzos.

Destaca también la alineación de esfuerzos de las empre-
sas que integran el ecosistema competitivo del sector de las 
tecnologías de la información y las comunicaciones (TIC), al 
proveer soporte creciente a la demanda por el uso de la co-
nectividad y sus aplicaciones. También, sus contribuciones adi-
cionales a nivel mundial, al destinar recursos monetarios, en 
especie e incluso al asociarse estratégicamente para comba-
tir la pandemia del coronavirus, dejando atrás históricas riva-
lidades de mercado.

Todas estas contribuciones son igualmente valiosas y han 
comenzado a incidir positivamente, directa e indirectamente, 
sobre la población mundial.

Apple y Google: juntos contra el Covid-19. Entre el conjun-
to de esfuerzos dedicados por las empresas destaca la cola-
boración conjunta de Apple y Google, rivales en diferentes 
segmentos de mercado, para desarrollar una solución que in-
volucra el uso de tecnología Bluetooth para coadyuvar en el 
control y propagación del virus, poniendo en el centro la segu-
ridad y privacidad del usuario.

Ambas empresas reconocen que es un momento histórico 
para trabajar en conjunto frente a la crisis. A través de esta co-
laboración, se pone a disposición del mundo su músculo tec-
nológico para contener la propagación del Covid-19 y acele-
rar el retorno a la vida cotidiana.

Fondos de apoyo a la crisis de salud pública. Al respec-
to, Apple, AT&T, Cisco, DiDi, Google, HP, Intel, Netflix, 
Qualcomm, Samsung, T-Mobile, Telefónica, entre otras empre-
sas, han comprometido recursos monetarios para apoyar a 
comunidades afectadas por la pandemia, así como para com-
batir esta enfermedad. Éstas han consistido en apoyos desde 
la compra de suministros médicos, alimentos y bienes básicos, 
hasta la definición de apoyos económicos para familias, co-
munidades, instituciones, mipymes, organizaciones internacio-
nales, entre otros.

Amerita destacar la creciente contribución de Intel, empre-
sa que en días recientes anunció un compromiso adicional de 
50 millones de dólares, aunados a 10 millones iniciales, pa-
ra financiar la disponibilidad de soluciones tecnológicas pa-
ra diagnosticar y tratar el Covid-19, para responder a futuras 
pandemias, así como para atender necesidades críticas de co-
munidades en EU y en otros territorios.

Aportaciones no monetarias. Empresas como Amazon, 
AT&T, Google, Huawei, Microsoft, Qualcomm, Telefónica, 
entre otras, han optado por dotar de acceso gratuito a sus 
servicios para instituciones públicas, académicas, perso-
nal sanitario, compañías farmacéuticas, entre otros, para 
acelerar la investigación sobre el desarrollo de medica-
mentos y vacunas para combatir el Covid-19. Otros apo-
yos han consistido en la donación de equipamiento médi-
co y de TIC para facilitar la realización de labores remotas 
de diseminación del conocimiento, prácticas y experien-
cias, así como para agilizar el proceso de detección del vi-
rus, éstos han provenido de compañías como Huawei, HP 
y Samsung.

La respuesta de la comunidad empresarial del ecosiste-
ma digital advierte que las telecomunicaciones y tecnología 
están al servicio de todos en esta crisis, especialmente pa-
ra los más necesitados. La contingencia de hoy fija un pre-
cedente de actuación para aquellas del mañana y destaca 
el sentido de responsabilidad que tienen las empresas con 
el mundo.
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E stá en riesgo el grado de inversión del gobierno 
mexicano.

En otras palabras, México está muy cerca de perder 
la mejor calificación, por su capacidad de pago.

Lo cual implica que es inminente que México pase de 
la certeza a la duda respecto de su capacidad de pago, porque 
potencialmente pudiera caer en la insolvencia.

El gobierno dejaría su condición de “buen pagador” a un go-
bierno con mayor “potencial de quiebra o default”.

También significa que se está previendo que se elevará con-
siderablemente la deuda de México, respecto de su Producto In-
terno Bruto.

El grado de inversión de México está en riesgo, porque ayer 
la agencia calificadora Fitch bajó la calificación soberana de 
México a “BBB-” desde “BBB”, aunque mantuvo la expectativa 
estable.

La degradación crediticia implica que para Fitch, el gobier-
no mexicano está a un escalón de perder el grado de inversión.

Por otra parte, a fines del mes pasado la calificadora Stan-
dard & Poor’s (S&P) recortó la calificación del país a “BBB” des-
de “BBB+” y mantuvo su perspectiva en Negativa.

Y muy próximamente la agencia calificadora Moody’s habrá 
de pronunciarse al respecto. Lo más probable es que también de-
grade la calificación crediticia de México que a la fecha está en 
A3, con perspectiva Negativa.

La degradación crediticia de Fitch anticipa que se registrará 
una fuerte recesión en México en este año por los severos efec-
tos del coronavirus y la lenta recuperación que tendrá por el de-
terioro que ha tenido el clima de negocios de ciertos negocios 
y la erosión de la fortaleza institucional en el marco regulatorio.

La falta de una respuesta fiscal por parte del gobierno puede 
generar que la deuda aumente y llegue a representar 50% del 
Producto Interno Bruto, el nivel más elevado desde la década de 
los 80. Hay que recordar que el trabajo de las agencias califica-
doras es el de evaluar la capacidad de pago de los activos finan-
cieros, las empresas y los gobiernos.

Y el grado de inversión, o investment grade, es una categoría 
de calificación crediticia que engloba varios tipos de rating con 
menos probabilidad de quiebra frente a la categoría non inves-
tment grade, que implica justamente lo contrario: mayor proba-
bilidad de quiebra o default.

La degradación crediticia de México por parte de Fitch y pre-
viamente de S&P se agregan a los cada vez más catastróficos 
pronósticos de recesión de las distintas instituciones financieras.

Y lo más preocupante es que muy próximamente viene la de-
gradación crediticia de Moody´s.

Hay que decir que las notas de las agencias calificadoras son 
clave para los inversionistas a la hora de tomar decisiones para 
invertir en los mercados financieros.

Las agencias de calificación crediticia son organismos de 
gran influencia económica a nivel mundial.

Estamos a unas horas de que México entre a la tercera fase 
de la pandemia mundial del coronavirus que ha provocado se-
veros efectos negativos en todas las economías y podríamos es-
tar a días de que México pierda el grado de inversión que tanto 
trabajo le costó alcanzar y tantos beneficios le rindió.

Es como si nos lloviera sobre mojado, justo cuando está por 
caer la peor tormenta económica jamás registrada.
Atisbos
MINUSVALÍAS.- En marzo las minusvalías de las afores suma-
ron 156,450 millones de pesos, una cantidad mayor a las que 
se registraron en octubre del 2018, cuando se anunció la can-
celación del Aeropuerto Internacional de la Ciudad de México, 
por 131,649 millones de pesos. Son cifras oficiales de la Con-
sar y Hacienda. Vale la pena recordar a los ahorradores que las 
minusvalías son temporales y normalmente hay recuperación, tal 
y como ocurrió con las de octubre. Lo recomendable es no tra-
tar de obtener sus recursos ahora, porque quien lo haga toma-
rá las pérdidas.

RECONOCIMIENTO.- Por espacio destaco a dos de los abo-
gados mexicanos del despacho GreenbergTraurig: Edgar Ol-
vera Jiménez y Miguel Flores Bernés, distinguidos por la 
revista especializada Latin Lawyer como jugadores clave y por 
sus méritos en sus servicios profesionales.

Grado de inversión: ¿adiós?
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Acuerdo con la OPEP+

Pemex no continuará 
con recortes después 
de junio: Sener
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Petróleos Mexicanos (Pemex) colabora-
rá con la comunidad petrolera internacio-
nal únicamente los dos primeros meses del 
acuerdo entre la Organización de Países Ex-
portadores de Petróleo y los países petroleros 
no afiliados (OPEP+), es decir, durante mayo 
y junio, la estatal mexicana reducirá 5.5% la 
extracción para ubicarla en 1.681 millones de 
barriles diarios, mientras que los restantes 22 
países firmantes bajarán su extracción en 23 
por ciento.

Pero los siguientes meses hasta el 2021, 
el resto de los países mantendrá la reduc-
ción ahora en el equivalente a 18%, mientras 
que México no participará con recorte algu-
no y continuará con el plan de reactivación de 
Pemex.

Así lo detalló la secretaria de Energía, 
Rocío Nahle, durante su participación en la 
conferencia matutina presidencial. Según 
ella, México tomó esta postura instruida por 
el presidente Andrés Manuel López Obrador, 
argumentando que al llegar al 2016, cuan-
do el país se adhirió al grupo OPEP+, la de-
clinación en la producción petrolera ya lleva-
ba más de 200% en las líneas base planteadas 
por los demás países, por lo que la cuota ac-
tual para bajar precios ya fue cubierta y reba-
sada y apenas se logró estabilizar la produc-
ción este año, situación que los demás países 
comprendieron.

Además, la titular de Energía presentó 
la carta enviada al secretario de la OPEP, 
Mohammed Sanusi Barkindo, en la que 
reiteró que el país reducirá en 100,000 ba-
rriles diarios la extracción durante mayo y 
junio y que existe el compromiso por par-
te del presidente de Estados Unidos, Do-
nald Trump, de reducir otros 250,000 ba-
rriles diarios a nombre de México, en su 
extracción.

“La negociación duró muchas horas el pri-
mer día y Arabia Saudita no aceptaba la con-
dición que estábamos colocando. El domingo 
ya habían aceptado las condiciones, ya estaba 
el análisis de cuánto se iba a recortar, hicie-
ron un reconocimiento del esfuerzo que esta-
ba haciendo México y de la participación del 
presidente, la negociación fue entre el pre-
sidente y una servidora”, relató la titular de 
Energía, “al final cuando ya se había acorda-
do, faltaba el voto de Arabia y todos decidie-
ron que fuera México quien le pidiera el vo-
to y así fue”.

Rocío Nahle, secretaria de Energía. foto: cuartoscuro


