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La llegada de la tercera ola del Covid a México, impulsó la 
demanda de medicamentos, lo que detonará la creación de 
3 mil nuevos puntos de venta para la Asociación Nacional 
de Farmacias de México (Anafarmex), lo que significaría una 
expansión de 20% con respecto al 2020.

la Tercera ola de Covid-19 impulsa 
nacimiento de 3 mil nuevas farmacias 

 

Ventas siguen 
‘contagiadas’

En la primera mitad de año, con 
excepción de Ruba, las ventas 
de 4 vivienderas estuvieron 17% 
debajo del nivel prepandemia.

 Mdp en ingresos por trimestre

2S20 2S212S19
Javer

7,253 6,577 6,887

Ruba

4,358 4,550 4,552

Ara

4,873 3,162 3,298

Cadu

3,906 1,714 1,878

Vinte

1,918 1,806 1,804

Sube precios
A pesar de las menores ventas por 
unidades, el alza en precios de las casas 
permitió evitar caer en ingresos.
 

Miles de mdp en ingresos al primer 
semestre de cada año
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‘Resanan grietas’
Las viviendas de la BMV 

generaron 14 mil 888 mdp, 
un alza de 14% respecto 

al 1S20 y una baja de 1% 
respecto al 1S19.

Millones de pesos 
en ingresos al 
primer semestre 
de cada año

2015

12,076

2016

13,487

2017

13,141

2018

15,341

2019

15,009

2020

13,063

2021

14,888

Fuente: El Financiero con datos de Ruba, Javer, Ara, Vinte y Cadu Gráfico: Nelly Vega

Durante la primera mitad de este 
año, las cinco desarrolladoras de  vi-
vienda que cotizan en la Bolsa Mexi-
cana de Valores (BMV): Javer, Ruba, 
Ara, Cadú y Vinte vendieron 17.4 por 
ciento menos unidades comparado 
con los niveles previos a la pandemia 
en el primer semestre del 2019. 

En conjunto las cinco desarro-
lladoras escrituraron en el primer 
semestre de este año, 18 mil 419 re-
sidencias, es decir 3 mil 889 menos 
que las 22 mil 308 del mismo perio-
do de 2019, aunque reportaron un 
alza de 3.4 por ciento anual, frente a 
los 17 mil 809 inmuebles colocados 
en la primera mitad de 2020. 

Ruba la única de la cinco que 
registró mejores niveles de ventas 
que los dados a conocer previo a la 
pandemia. 

Ruba, 4.5% arriba en escrituración  
La venta de vivienda de Ruba se 
ubicó 4.5 por ciento arriba de los 
niveles previos al Covid, siendo la 
única de las cinco desarrolladoras 
que puede presumir no sólo haber 

superado los efectos de la pande-
mia, sino que escrituró 194 unida-
des más que en el primer semestre 
de 2019. 

En la primera mitad de este año, 
Ruba colocó 4 mil 552 unidades dos 
inmuebles menos en el mismo pe-
riodo del 2020 y 194 unidades más 
que las 4 mil 358 del 2019.

Jesús Sandoval Armenta, CEO 
de Ruba, detalló que la compañía 
se mantuvo con cifras a la alza du-
rante la pandemia, pese a que desde 
abril y hasta junio del año  pasado se 
detuvo la producción de vivienda.

A mediados de junio de este 
año, Ruba obtuvo la nota más alta 
otorgada por la calificadora Fitch a 
una firma del ramo de AA+, por la 
consistencia de sus resultados y su 
sólido crecimiento. 

Javer cerca de la recuperación 
En la primera mitad de este año, 
Javer colocó 6 mil 887 unidades, 
con lo que su escrituración creció 
5 por ciento anual, aunque en com-
paración con los niveles previos a 
Covid está 5 por ciento debajo de 
las 7 mil 253 viviendas que vendió 
en el mismo periodo del 2019.

“Para el primer semestre del año, 
se escrituraron 6 mil 887 unidades, 
4.7 por ciento arriba de las 6 mil 577 
unidades vendidas en el mismo pe-
riodo de 2020, de las cuales el 85.6 
por ciento fue del desplazamiento 

En términos anuales, 
el desplazamiento 
de inmuebles de las 
vivienderas subió 3.4%

En la primera mitad del año, Javer, Ruba, Ara, Cadu y Vinte 
escrituraron 3,889 unidades menos que en el 2019

fernando navarrete  
fnavarrete@elfinanciero.com.mx

Venta de vivienda 
en México, 17.4% 
debajo de niveles 
previos al Covid-19

inmuebles al mismo periodo de 2020, mientras 
que en comparación con los prime-
ros seis meses del2019, la caída fue 
de 32 por ciento, comparado con 
las 4 mil 873 unidades de hace dos 
años.

Al respecto, Germán Ahumada 
Russek, CEO de Ara, reconoció que 
enfrentan importantes retos por los 
cambios en el Infonavit, así como 
cambios en la originación de crédi-
tos, por lo que tuvo que reconfigurar 
su base de clientes para sustituir 
el desperfilamiento y no afectar la 
colocación.

CADU, la más golpeada
Cadu Inmobiliaria resultó ser la 
más golpeada, al reportar una es-
crituración 52 por ciento debajo de 
lo que había reportado en el primer 
semestre del 2019, previo al Covid.

En la primera mitad de 2021, 
Cadu desplazó mil 878 unidades, 
un alza de 10 por ciento anual, pero 
52 por ciento debajo de las 3 mil 906 
viviendas que escrituró en la prime-
ra mitad del 2019, antes de Covid.

La compañía tiene retos impor-
tantes debido a que una parte de 
su mercado está principalmente en 
Cancún y Playa del Carmen, donde 
hay un alza de contagios de Covid.

Pedro Vaca Elguero, CEO de 
Cadu, también indicó a sus inversio-
nistas que, además del impacto en la 
actividad turística para la vivienda, 
los cambios en el sistema de puntaje 
del Infonavit podrían desacelerar la 
demanda de créditos de vivienda. 

“Tomando en cuenta que la indus-
tria hotelera maneja esquemas de 
contratación temporal creemos que 
la reducción en la demanda poten-
cial con este nuevo puntaje es más 
profunda, sin embargo, pensamos 
que la reforma laboral ayudará a 
revertir esta tendencia”, dijo.

de unidades del segmento medio, 
11.8 por ciento del residencial y 2.6 
por ciento de proyectos de interés 
social”, dijo René Martínez, CEO 
de Javer.

Compartió con inversionistas que 
una parte importante de su estra-
tegia ha sido la venta de unidades 
a través de medios digitales, que 
en el segundo trimestre del año ya 
aportó el 59 por ciento de las vivien-
das desplazadas por la compañía.

Añadió que, en la primera mitad 
del año, abrieron cinco de nueve 
desarrollos previstos para este año. 

Vinte, 6% abajo del 2019 
Durante la primera mitad del año, 
Vinte desplazó mil 804 unidades, lo 
que significó prácticamente la mis-
ma cantidad que las mil 806 vivien-
da vendidas en el mismo periodo de 
2020, pero 5.9 por ciento debajo de 
las unidades previo a  la pandemia.

Sergio Leal Aguirre, presidente 
Ejecutivo de Vinte, aseguró a inver-
sionistas que para finales del 2021 
podría elevar entre un 15 y 17 por 
ciento sus ingresos, por la llegada 
de nueva obra terminada y mejores 
condiciones de compra durante el 
segundo semestre. 

Ara, 32% debajo de sus ventas
Consorcio Ara desplazó 3 mil 298 
viviendas en la primera mitad del 
año, un alza de 4 por ciento frente  


