
Amplía Gobierno otros 10 años concesión a KCSM
Silvia Olvera

El Gobierno federal amplió 
la concesión de Kansas City 
Southern de México (KC-
SM) hasta 2037, informó la 
empresa.

El consorcio ferroviario 
dijo que a cambio realizará 
una inversión de 4 mil mi-
llones de dólares.

Los recursos se destina-
rán para financiar el libra-
miento ferroviario en la línea 
Celaya-NBA, y otras obras, 
luego de un acuerdo con la 

Secretaría de Infraestructura, 
Comunicaciones y Transpor-
tes, comentó Oscar Augusto 
del Cueto Cuevas, presidente 
general de KCSM.

La modificación del tí-
tulo de concesión de la em-
presa ferroviaria mexicana 
se registró a partir del 14 de 
julio de este año, con el cual 
se extendió los derechos de 
exclusividad por 10 años más, 
añadió la empresa.

Originalmente, la conce-
sión de la compañía tenían 
como fecha de terminación 

en 2027.
“Según esta enmienda, la 

exclusividad de KCSM ahora 
expirará en 2037”, refirió el 
directivo de la empresa.

Mencionó que el acuerdo 
refuerza la sólida asociación 
que tiene la compañía con el 
Gobierno mexicano y el com-
promiso de largo plazo para 
apoyar la red ferroviaria de 
México, la cual desempeña 
un papel esencial en la pro-
moción del crecimiento eco-
nómico del País.

KCSM es filial de Kansas 

City Southern, un holding de 
transporte con inversiones 
ferroviarias en Estados Uni-
dos, México y Panamá. 

La filial mexicana presta 
servicios en el noreste y cen-
tro del País y los puertos de 
Lázaro Cárdenas, Tampico y 
Veracruz.

La compañía ferroviaria 
también participa con 50 por 
ciento en Panamá Canal Rai-
lway Company, que brinda 
servicios de carga y pasaje-
ros a lo largo del Canal de 
Panamá.

Deuda al doble

En caso de que México termine en un panel de solución 
de controversias bajo el Tratado entre México, Esta-

dos Unidos y Canadá (T-MEC) por su política energética 
y pierda el caso, la deuda que asumiría sería muy elevada, 
pues ya hay acusaciones de sus dos socios comerciales.

Ayer, Estados Unidos fue el primero en solicitar las 
consultas de manera formal a México para exponer los 
reclamos de sus empresas sobre lo que considera vio-
laciones a los compromisos del T-MEC, tras la serie de 
cambios emprendidos por el Gobierno mexicano en ma-
teria de energía.

En caso de que el diálogo por las reformas en ener-
gía no prospere se pasaría al panel de controversias, y si 
gana Estados Unidos podría imponer represalias a Méxi-
co por montos importantes.

Esto, debido a que en el sector energético se tienen 
inversiones que van de 500 millones a mil millones de 
dólares por empresa.

Esas posibles afectaciones crecerían tras el anuncio 
de Canadá para unirse al caso, por lo que de llegar a un 
panel y perder, México se vería muy endeudado con sus 
dos socios comerciales.

Incluso, la representante comercial de Estados Unidos, 
Katherine Tai, ya había enviado una carta al Gobierno 
mexicano para señalar que hubo una afectación de por lo 
menos 10 mil millones de dólares para sus empresas.

Capitanes
Alberto 
ÁvilA 
GArcíA...

opacidad 
en el tren
Con la declaratoria de que 
el Tren Maya es un proyec-
to de seguridad nacional 
puede ocurrir lo mismo que 
con el Aeropuerto Interna-
cional Felipe Ángeles (AI-
FA): caer en la opacidad.

Con esta sola declarato-
ria es posible reservar infor-
mación de contratos y del 
uso de los recursos públicos 
en el proyecto usando el ar-
gumento de que se trata de 
obras de seguridad nacional.

Eso ocurrió en el AIFA, 
porque aunque la Sedena, 
que lleva Luis Cresencio 
Sandoval, ha dado a cono-
cer contratos que firmó pa-
ra la construcción del pro-
yecto, también reservó va-
rios aspectos de los mismos 
y hasta la fecha resulta im-
posible conocer a detalle el 
uso de cada peso invertido 
en la obra.

De acuerdo con estima-
ciones realizadas a partir de 
la información disponible, 

sólo se conoce aproximada-
mente una cuarta parte del 
costo total de la obra.

En el caso del Tren Ma-
ya, a cargo de Fonatur, que 
lleva Javier May Rodríguez, 
no se descarta que suceda lo 
mismo porque si bien la Se-
dena únicamente tiene a su 
cargo dos tramos y cinco se 
están construyendo por em-
presas privadas, el criterio de 
seguridad nacional es aplica-
ble a todo el proyecto.

Así, además de evadir 
los amparos que frenaban el 
desarrollo de la obra, tam-
bién se abre la puerta a una 
falta de transparencia de 
uno de los proyectos estre-
lla de la Administración que 
requerirá, al menos, 200 mil 
millones de pesos.

banca para 
changarros
Será interesante ver có-
mo le resulta a BBVA el re-
lanzamiento de su estrate-
gia para que los comercios 
acepten, ahora sí, pagos con 

tarjeta y digitales.
A través de la plata-

forma de Openpay, el ban-
co que comanda Eduardo 
Osuna le va apuntar hasta 
a los changarros de la calle, 
pues considera que esta es 
la forma de romper el alto 
flujo del efectivo en México 
y construir un verdadero ca-
mino a la bancarización.

Algo que sin duda ha-
rá ruido en el mercado es la 
comisión de 2.25 por ciento 
sobre el monto de venta que 
cobrará a los comercios y 
personas físicas con actividad 
empresarial por habilitarles 
nuevos métodos de pago.

Comparado con otras 
comisiones, que van de 3.5 
y 4 por ciento, esto resulta 
competitivo.

De febrero a junio de 
este año se han afiliado ya 
13 mil nuevos comercios co-
mo misceláneas, negocios 
de salud y belleza, estéticas 
y restaurantes.

Openpay, que lleva Ale-
jandro Pineda, quiere 
aprovechar las nuevas acti-
vidades comerciales que se 
abrieron con la pandemia y 
busca llegar a todos los rin-
cones del País para digita-
lizar y bancarizar hasta al 
más pequeño comerciante.

La empresa de tecno-
logía procesa más de 128 
millones de transacciones 

anuales, que representan 
alrededor de 25 por cien-
to del total de las compras 
de comercio electrónico en 
México.

Pandemia 
silenciosa
En 2021, el número de ac-
cidentes de auto aumen-
tó y así lo reflejan las cifras 
de GNP Seguros, a cargo de 
Eduardo Silva, que hoy da-
rá a conocer algunos datos 
al respecto.

El año pasado atendió 
más de 366 mil siniestros del 
ramo de autos, 15.4 por cien-
to más que el año previo. Del 
total de siniestros, 66 por 
ciento fueron por colisión.

Por los incidentes, GNP 
pagó 8 mil 600 millones de 
pesos, un aumento de 14.6 
por ciento comparado con 
el año previo.

Si bien 2020 fue un año 
de confinamiento y menor 
uso de vehículos, llama la 
atención el incremento.

Actualmente GNP cuen-
ta con 329 mil pólizas vigen-
tes de autos, lo que represen-
ta 12.5 por ciento del mer-
cado del ramo de autos en 
México. Del total de su car-
tera del ramo, 95.5 por cien-
to tiene cobertura amplia.
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Despliega
AMX en
Guatemala
la red 5G
reFOrMa / STaFF

GUATEMALA.- La compa-
ñía Claro, filial de América 
Móvil (AMX), anunció que 
desplegará la red 5G en Gua-
temala, con cobertura inicial 
en 22 entidades.

“Somos pioneros en brin-
dar acceso a internet de alta 
velocidad con tecnología 5G 
en los 22 departamentos en 
Guatemala, al proveer en to-
das las poblaciones acceso a 
datos móviles de alta veloci-
dad”, dijo la empresa en un 
comunicado.

La nueva red permitirá 
tener acceso a nuevas formas 
de entretenimiento, mejor 
calidad de educación y capa-
citaciones a distancia, añadió.

“A mediano plazo, (per-
mitirá) acceso a telemedici-
na, cirugías remotas, realidad 
virtual y aumentada, Inter-
net de las Cosas, Inteligen-
cia Artificial, digitalización 
de gobiernos y empresas, en-
tre otros”, afirmó Balmore 
Menjívar, director de Claro 
Guatemala.

Agregó que la red 5G se 
diferencia del resto de tec-
nología por una mayor ve-
locidad de conexión, reduc-
ción al mínimo de la latencia 
(tiempo de respuesta a una 
orden o solicitud que se rea-
liza a la red) y multiplicar la 
cantidad de dispositivos co-
nectados simultáneamente.

Tener 5G es sinónimo de 
alcanzar velocidades de has-
ta un gigabite por segundo y 
navegar a una velocidad has-
ta 20 veces mayor, expuso la 
compañía.

Aclaró que con un teléfo-
no móvil, compatible 5G de 
Claro, el usuario podrá nave-
gar en las redes 3G y 4G LTE, 
ya que la infraestructura de 
Claro permite la conviven-
cia de diferentes tecnologías.

crecen 72% a nivel global

Aceleran
las ventas
de autos
eléctricos
China fue el país 
con la demanda 
más elevada de 
vehículos limpios

Silvia Olvera

El mundo está dando un vo-
to de confianza a los autos 
eléctricos.

En el primer semestre 
del año, se vendieron 3 mi-
llones de vehículos eléctricos, 
un incremento anual de 72 
por ciento, de acuerdo con un 
análisis de IHS Markit.

Lo anterior significa que 
uno de cada 12 vehículos 
que se comercializaron en 
el mundo fueron totalmente 
eléctricos.

A nivel global, incluyen-
do todos los formatos de au-
tomóviles ligeros, las ventas 
se contrajeron 12 por ciento 
en el semestre a tasa anual, 
con 35.3 millones de unida-
des, debido sobre todo a la 
escasez de semiconducto-
res, que limitó la producción 
mundial de unidades.

Pero al mismo tiempo, 
IHS resaltó que existen fo-
cos de crecimiento muy só-
lido; en particular los vehí-
culos de bajas emisiones, así 
como el mercado chino que 
va acelerando.

En términos generales de 
categoría, los tipos de emisio-
nes más bajas están crecien-
do más rápido en relación 
con los tradicionales.

Al tiempo en que China 
también está dando impulso 
a esas preferencias.

De acuerdo con IHS, el 
país asiático fue el que más 
demanda tuvo de vehículos 
eléctricos en el primer se-
mestre del año en curso, con 
un alza de 94 por ciento en 
ventas.

Esto propició que con-
sumiera 28 por ciento del 

total de autos eléctricos en 
el periodo.

Otras naciones que tam-
bién tuvieron crecimientos 
destacados fueron Estados 
Unidos, con 60.1 por cien-
to; Reino Unido, con 56 por 
ciento, y Alemania, con 13.3 
por ciento.

ExpEctativas 
para NortEamérica
En tanto, los incentivos que 
dan Canadá y Estados Uni-
dos a la industria de vehícu-
los eléctricos están generan-
do buenas expectativas para 
este año.

Fitch Solutions proyectó 
que las ventas en este seg-
mento para la región se po-
drían elevar 108.7 por ciento 
en 2022, lo que permitirá lle-
gar a 1.2 millones de unidades.

“Esto significa que las 
ventas de vehículos eléctricos 
representarán 8.8 por ciento 
de las ventas totales de vehí-
culos en 2022, frente a 4.1 por 
ciento de 2021.

“Este aumento es resul-
tado de mayores políticas de 
apoyo en EU y Canadá. La 
llegada de nuevos modelos al 
mercado, incluidos los pick-
up BMW iX y Ford Lightning, 
también está atrayendo nue-
vos consumidores al segmen-
to”, detalló.

La firma destaca que la 
política de apoyo de Joe Bi-
den, con su plan “Reconstruir 
mejor”, impulsa la fabrica-
ción de unidades eléctricas.

Además de subsidios fe-
derales y otros apoyos, 47 es-
tados del vecino país ofrecen 
incentivos para la adopción 
de unidades eléctricas.

Las ventajas de Canadá 
provienen de una estrategia 
integral de minerales críticos 
como níquel, cobalto, cobre 
y litio, que van en los vehí-
culos eléctricos, entre otros 
esquemas.
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zKCSM presta servicios en el 
noreste y centro del País, así 
como en puertos.
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Ganan terreno
combustión 
interna -18.2%

Híbridos    3.2

Híbridos 
enchufables  26.1

Eléctricos 100%  71.6

Total global -12.2

Fuente: IHS Markit
Foto: Freepik

Aunque los autos de 
combustión interna 
lideran las ventas, cada 
vez más los consumidores 
privilegian a los que 
tienen menor impacto en 
el medio ambiente.

vENtas dE autos
a NivEl Global
(Variación porcentual anual,
enero-junio 2022)

Ailyn Ríos

Las consolas de videojue-
gos pueden sufrir su “fa-
tality” a manos del “cloud 
gaming”.

El hecho de que la ma-
yoría de los juegos se en-
cuentre en la nube facilita 
su acceso desde cualquier 
dispositivo y hace que las 
consolas dejen de ser atrac-
tivas a los nuevos consumi-
dores, dijo Jorge Lizárraga, 
CEO de Gaming Partners.

“Viene un gran reto pa-
ra el modelo tradicional de 
consolas que tiene un hard-
ware que procesa el juego 
de forma local, debido a 
que todo está migrando a 
la nube.

“El ‘cloud gaming’ es al-
go cada vez más presente. 
Estamos a unos pasos téc-
nicos para que esto se con-
solide”, aseguró Lizárraga.

Añadió que las conso-
las físicas quedarían como 
producto de nicho para co-
leccionistas, como son aho-
ra los discos de vinilo y las 
tornamesas.

El “cloud gaming” po-
dría ser la clave para au-

vislumbrAn
‘GAme over’
De consolAs

mentar la democratización 
de los videojuegos, pues no 
requiere de inversión para 
una consola.

“El cloud gaming es la 
forma de entretenimiento 
más barata del planeta, el 
costo promedio por hora es 
de seis centavos de dólar por 
hora”, explicó el director.

Uno de los desafíos que 
enfrenta México, el segundo 
mercado en América Latina 
en videojuegos y sus ligas de 
jugadores con mil 259 millo-

nes de dólares, es aumentar 
la capacidad de las redes de 
telecomunicación, así como 
adaptarse a los hábitos de 
los jugadores.

“Necesitamos mayores 
velocidades y menores la-
tencias, pues los videojue-
gos son bidireccionales, don-
de se requieren respuestas 
inmediatas de ida y vuelta 
todo el tiempo.

“El reto de telecomunica-
ciones es enorme”, agregó 
Lizárraga.

sube de nivel
El mercado de 
videojuegos ha 
mantenido su 
crecimiento en los 
últimos años.

    Fuente: pwc
    *Estimados

valor dEl mErcado mExicaNo 
dE vidEojuEGos y sus liGas
(millones de dólares)
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El capitán de Star 
Reinsurance Brokers 
celebra 10 años en el 
mercado de reaseguro. 
La empresa mexicana 
ha gestionado más de 
80 mil siniestros por 
18 mil 750 millones 
de pesos y entre sus 
clientes están CFE y el 
AIFA. En 2021, el valor 
de las primas totales 
fue de 633 mil 397 mi-
llones, 0.47 por ciento 
de lo que representan 
a nivel mundial.

n caso de que México termine en un panel de solución 

dos Unidos y Canadá (T-MEC) por su política energética 
y pierda el caso, la deuda que asumiría sería muy elevada, 

Ayer, Estados Unidos fue el primero en solicitar las 
consultas de manera formal a México para exponer los 

laciones a los compromisos del T-MEC, tras la serie de 
cambios emprendidos por el Gobierno mexicano en ma-

En caso de que el diálogo por las reformas en ener-
gía no prospere se pasaría al panel de controversias, y si 
gana Estados Unidos podría imponer represalias a Méxi-

Esto, debido a que en el sector energético se tienen 
inversiones que van de 500 millones a mil millones de 

Esas posibles afectaciones crecerían tras el anuncio 

Alberto 
ÁvilA 
GArcíA...

El capitán de Star 
Reinsurance Brokers 
celebra 10 años en el 
mercado de reaseguro. 
La empresa mexicana 
ha gestionado más de 
80 mil siniestros por 
18 mil 750 millones 
de pesos y entre sus 
clientes están CFE y el 
AIFA. En 2021, el valor 
de las primas totales 
fue de 633 mil 397 mi-
llones, 0.47 por ciento 
de lo que representan 
a nivel mundial.


