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•S&P/BMV HABITA	 21.77	 21.91	 21.70	 -0.23
•S&P/BMV INMEX	 3,413.09	 3,430.54	 3,396.92	 0.18
•S&P/BMV IPC	 54,910.93	 55,169.49	 54,593.16	 0.29
•S&P/BMV IPC VIX	 294.01	 295.42	 293.66	 -0.21
•FTSE BIVA	 1,133.24	 1,137.57	 1,125.56	 0.40

índice	 cierre	 máximo	 mínimo	 var %

Bolsas de Valores en México

•Dow Jones	 35,459.29	 35,282.72	 0.50
•S&P 500	 4,582.23	 4,537.41	 0.99
•NASDAQ	 14,316.66	 14,050.11	 1.90
•FTSE 100	 7,694.27	 7,692.76	 0.02
•DAX	 16,469.75	 16,406.03	 0.39
•CAC 40	 7,476.47	 7,465.24	 0.15
•IBEX35	 9,685.10	 9,694.70	 -0.10
•BOVESPA	 120,187.11	 119,989.64	 0.16
•MERVAL	 457,787.75	 450,210.59	 1.68
•NIKKEI	 32,759.23	 32,891.16	 -0.40
•HANG SENG	 19,916.56	 19,639.11	 1.41
•KOSPI	 2,608.32	 2,593.97	 0.55

Principales Índices Accionarios
índice	 último	 anterior	 var. %

TÍTULO	REND . SEMANAL TÍTULO	REND . SEMANAL

Acciones con Mejor y Peor Rendimiento

•PBF*	 16.86
•DVN*	 15.12
•NOKN	 15.00
•NUE*	 14.96
•SLBN	 12.73
•RYAAYN	 12.69
•ATOS*	 12.31
•AA1*	 12.25
•CHS*	 12.21
•TFIIN	 12.08

•APIN	 -15.23
•SOLN	 -15.43
•SKLZ*	 -15.46
•FUBO*	 -15.70
•TWTR*	 -17.55
•FCEL*	 -18.79
•RUN*	 -20.07
•SDC*	 -20.49
•ENPH*	 -23.65
•NVAX*	 -29.19

Tienen el respaldo del IPAB

Bancos echan a andar 
la maquinaria digital 
 •La banca puede ofrecer una 

gama más grande y variada 
de productos que los nuevos 
competidores de los servicios 
financieros digitales de las 
nuevas Fintechs

S Díaz/ V Barragán/ E Huerta  
termometro.economico@eleconomista.mx

Los grandes bancos echaron a andar 
la maquinaria tecnológica. Unos más 
avanzados que otros, ya trabajan sobre 
su banco digital y sus nuevas ofertas. La 
constante entre ellos es que los depósi-
tos de sus clientes están respaldados por 
el Instituto para la Protección al Ahorro 
Bancario (IPAB). 

Además, se respaldan bajo una li-
cencia bancaria, pueden otorgar crédi-
tos, cuentan con una marca reconocida 
frente a las nacientes Fintech. 

Alejandro Tapia, director de Análisis 
en la calificadora Fitch Ratings, dijo que 
la banca tradicional tiene ventajas fren-
te a los nuevos jugadores, como el po-
der que tiene su licencia bancaria frente 
a las autorizaciones con las que cuentan 
las fintechs y las Sociedades Financieras 
Populares (Sofipo). 

Luis Pineda, director de Now Bank, 
el banco digital de Invex, explicó que, 
a diferencia de las fintechs, Now puede 
emitir crédito bancario, y no sólo emitir 
tarjetas para hacer transacciones, como 
es el caso de Spin (de FEMSA).

“El crédito bancario es otra cosa. El 
crédito bancario no sólo te sirve para 
hacer compras, sino un historial cre-
diticio bancario eventualmente te va 
servir para tu patrimonio, comprar tu 
coche, probablemente para créditos hi-
potecarios”, dijo el directivo de Now. 

El neobanco Now, que apenas co-
menzó operaciones en febrero de 2023, 
opera bajo la licencia bancaria con la 

que ya cuenta Invex. 
Martin Mercado, director de Billú, el 

banco digital de Afirme, destacó que las 
cuentas de sus clientes están respalda-
das por el IPAB. 

“Al final, somos diferentes y les po-
demos competir (a las nuevas propues-
tas) porque ellos no tienen el respal-
do del IPAB. Al final, el respaldo que le 
da el IPAB, que te garantiza tu banco, es 
una parte importante para que el clien-
te se sienta tranquilo y pueda depositar 
su dinero”, explicó el directivo. 

En los últimos meses, ha destacado 
el crecimiento en número de clientes de 
nuevos jugadores en el sector, como la 
fintech Spin, de Oxxo, o la Sofipo bra-
sileña Nubank. 

Fitch aseguró que estos nuevos ju-
gadores podrían representar “un reto 
competitivo” para los bancos tradicio-
nales en el mediano y largo plazo. 

Buscarán a los gamers 
Billú es un proyecto que busca ofrecer 
servicios financieros a sectores jóve-

El crédito 
bancario es 
otra cosa. El 
crédito ban-
cario no sólo 
te sirve para 
hacer com-
pras, sino un 
historial cre-
diticio banca-
rio eventual-
mente te va 
servir para tu 
patrimonio, 
comprar tu 
coche, pro-
bablemente 
para créditos 
hipotecarios”.

Luis Pineda,
director de now bank.
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Fintechs aprobadas por la 
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Aumentan oferta
Los bancos tradicionales se su-
man a la oferta de plataformas 
digitales, operando como  Insti-
tuciones de Fondos de Pago.
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nes de nicho, como la comunidad de 
los gamers, explicó su director general, 
Luis Pineda.

Now únicamente ofrece tarjetas de 
débito, aunque Luis Pineda aseguró que 
ya se encuentran pilotando una fami-
lia de tarjetas de crédito “para todos”, 
que se le otorgarán a personas que ape-
nas van a emitir su primera tarjeta, así 
como a aquellos que ya cuentan con un 
historial crediticio negativo. 

Alejandro Tapia destacó que otra de 
las ventajas de la banca tradicional es 
la amplia base de clientes con la que ya 
cuenta, a la que únicamente es cuestión 
de ofrecerle la digitalización y no tiene 
tanto la necesidad de salir al mercado 
para competir por los usuarios. 

A pesar de las ventajas que tienen los 
bancos tradicionales, los nuevos juga-
dores como Spin y Nu Bank igualmente 
tienen algunas ventajas frente a la ban-
ca, afirmó Tapia. 

La primera de ellas es que, al no te-
ner una licencia bancaria, sus costos de 
regulación son mucho más bajos, ade-
más de que tienen un conocimiento 
mucho más profundo de la tecnología 
que la banca. 

El analista de Fitch explicó que en el 
caso  de FEMSA y Walmex, así como de 
los servicios financieros que ya empie-
zan a ofrecer empresas Big Tech (como 
Apple y Amazon), sus servicios finan-
cieros digitales están respaldados por 
grandes corporativos que tienen recur-
sos para desarrollar sus mercados.

En el caso de las mexicanas, ambas 
compañías tienen una alta presencia fí-
sica en el país, que les permitirían llegar 
al cliente: FEMSA, con sus 22,059 tien-
das Oxxo y Walmex con sus 2,890 su-
permercados que tienen a lo largo de la 
República Mexicana. 

En el corto plazo no serán una car-
ga para la banca, pero podrían conver-
tirse en importantes competidores en 
el futuro.

Ganó 1.88%

Peso cerró la 
semana con 
un nuevo 
mínimo

Judith Santiago
judith.santiago@eleconomista.mx

El peso mexicano cerró en 16.6726 
unidades por dólar este viernes, con 
lo que marcó un nuevo mínimo no 
visto desde el 3 de diciembre de 2015. 

La moneda se apreció ante la ex-
pectativa de que los aumentos en la 
tasa de interés de la Reserva Federal 
(Fed) habrían concluido, tras del in-
cremento de 25 puntos base anuncia-
do el miércoles, dejándola en un ran-
go de 5.25-5.50 por ciento.

“El peso estableció un nuevo mí-
nimo, no visto desde finales de 2015, 
porque los inversionistas siguen di-
giriendo la comunicación de la Fed, 
y los datos económicos de Estados 
Unidos (con un crecimiento del PIB 
de 2.4% en el segundo trimestre del 
año respecto al mismo del 2022), in-
yectaron optimismo sobre la estabi-
lidad económica de México y la con-
tinuidad de ingresos de dólares al país 
por las exportaciones y las reme-
sas”, dijo Janneth Quiroz, directora 
de Análisis en Monex Casa de Bolsa.

Con la apreciación de 1.25% o de 
21.11 el viernes, el tipo de cambio ga-
nó 1.88% o 31.94 centavos en la se-
mana. Con ello, el peso ya le gana 
14.54% al dólar en el 2023. 

Las apuestas a favor de la aprecia-
ción del peso en el mercado de futu-
ros de Chicago se desaceleraron por 
segunda semana consecutiva, pero 
siguen manteniéndose las posiciones 
especulativas netas largas.

Entre el 19 y el 25 de julio, las pos-
turas finalizaron en 87,841 contratos 
a favor de la moneda mexicana, una 
baja de 7% respecto a la semana an-
terior, cuando se reportaron 94,492 
contratos netos largos. Las posicio-
nes para el peso en Chicago han per-
manecido durante 20 semanas con-
secutivas -o desde el 8 de marzo- a 
favor de su apreciación.


