Saldria a Bolsa en el pais: Banxico

OPI tomara mucho
mas tiecmpo despucs
del 2025: Fitch

e|a decision de colocar los activos de Banamex a través
de una OP es irreversible, fuentes de Citi
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ibien la Oferta Publica Ini-
S cial (OPI) de Banamex se

completard hasta el 2025,
Fitch considera que la salida total
de Citi puede prolongarse durante
varios trimestres o anos después.

En un breve comentario, el di-
rector senior de Fith Ratings, Mi-
chael Taiano consideré que el lado
positivo de una OPI es que elimi-
na la incertidumbre asociada a la
aprobacion regulatoria que se eje-
cuta cuando se vende a un com-
prador estratégico.

Ademds explica que tiene me-
nor complejidad contable rela-
cionada con el reconocimiento del
ajuste de conversion de moneda.

En el corto plazo se tie-
ne que separar las ope-
raciones de la banca de

consumo de la banca po-
trimonial. Esto es, la se-
paracién en dos bancos.

Decisién es irreversible

Mientras tanto, fuentes de Citiba-
namex aclararon que la decision
de colocar los activos de Banamex
a través de una OPI es irreversible

Las fuentes consultadas descar-
taron la compra de la institucion
por un tercero.

De acuerdo con la informacion
disponible el proceso podria tar-
dar dos afios. En el corto plazo se
tiene que separar las operaciones
de la banca de consumo de la ban-
ca patrimonial. Esto es, la separa-
cion en dos bancos.

Ademas, se trabajard en la re-

distribucion tecnoldgica, de siste-
mas, la parte operativa, entre otros
elementos.

Después de ese proceso, el
“nuevo banco” tendrd que espe-
rar un afio para tener estados fi-
nancieros y poderlos presentar al
mercado bursdtil, ya sea en Es-
tados Unidos o en México, por lo
que la colocacién de las acciones
del banco estarfa lista en el 2025.

Oferta, en México

Desde diciembre, la gobernado-
ra de Banco de México, Victoria
Rodriguez Ceja, explicé que una
oferta publica en el mercado de
valores, tendrd que llevarse a ca-
bo en México.

“Efectivamente una posibilidad
para la venta de Banamex es una
oferta publica que, de concretarse
tendria que llevarse a cabo en Mé-
xico”, respondid la gobernadora.

Aprobaciones regulatorias
Al interior del Reporte de Estabi-
lidad Financiera, divulgado en di-
ciembre pasado, los economistas
del Banco de México detallaron
que la venta del segmento de ban-
cade consumo y minorista de Ci-
tibanamex, estd sujeta a diversas
condiciones, incluyendo las apro-
baciones regulatorias que sean
aplicables tanto en Estados Uni-
dos como en México.

Y “se espera que la venta de es-
te participante no tendrd impac-
to relevante en la estabilidad del
sistema bancario mexicano, dado
que el contexto de la banca mexi-
cana se encuentra en una situa-
cién de elevada capitalizacion, una
morosidad en niveles manejables y
con una recuperacion del otorga-
miento de crédito”.

¢Qué es?

UNA OPl es una
Oferta Piblica Ini-
cial, se refiere a la
venta de acciones
por parte de una
compahia privada
al publico inversio-
nista, es una ma-
nera que fienen las
empresas de obte-
ner financiamiento
de largo plazo sin
endeudarse.

LA SOLICITUD. El
proceso de IPO
comienza con la
presentacién de
una solicitud an-
te los reguladores
del mercado de
valores para obte-
ner la aprobacién
de la oferta.

AGENTES COLO-
CADORES. Para
efectuar una OPI,
la empresa debe
ponerse en contac-
to con intermedia-
rios financieros,
normalmente son
bancos de inver-
sién que se encar-
gardn de investi-
gar ala empresa,
valorarla, comer-
cializarla, esta-
blecer el precio
de las acciones,
también conoci-
do como precio
inicial y finalmen-
te emitir las accio-
nes en el mercado
accionario.

LA COMERCIALI-
ZACION. Una vez
que se aprueba

la Oferta Pgblica
Inicial, se realiza
un roadshow pa-
ra promocionar la
oferta y atraer a
los inversionistas.
Durante este pro-
ceso, los bancos
de inversién y co-
rredores se rednen
con inversionistas
potenciales para
presentar la ofer-
ta 'y responder a
preguntas.

CANDIDATAS. PA-
RA pensar en lan-
zar una OPl la ins-
titucion tiene que
demostrar que hay
una tasa de creci-
miento atractivo
en ventas anuales,
asi como en ga-
nancias, y fener un
historial de refor-
nos redituables.




