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Es fundamental la transparencia

La Sofom Exitus Capital va por
8,000 millones de pesos de
inversionistas institucionales
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En un escenario marcado por las situa-
ciones de insolvencia de las Sociedades
Financieras de Objetivo Multiple (Sofo-
mes), el intermediario financiero Exi-
tus Capital sefialé que es fundamental
priorizar la transparencia, tras cerrar
con €xito su quinta colocacién bursatil
de cartera, logrando recaudar mds de
500 millones de pesos provenientes de
inversionistas institucionales.

“Lo que ha venido sucediendo es que
estas bursatilizaciones se han utilizado
paraun ciclo de fondeo de cartera, pero
también para fondear la operacion del
negocio, no estamos de acuerdo. Ese
debe ser el ultimo tramo después de
tener un paquete de cartera, analizado
por las calificadoras, visualizado por
los inversionistas, que tengan la trans-
parencia, la tranquilidad de que esa es
la cartera de donde se va a repagar su
inversion”, sefialé Carlos Rahmame,
director general de Exitus Capital.

Esta es la quinta emision de la fir-

ma, se trata del primer paquete de un
programa de 8,000 millones de pe-
sos. Exitus Capital explicé que es un
programa autorizado por la Comision
Nacional Bancaria y de Valores (CNBV)
por el monto antes mencionado. La
firma tiene el objetivo de participar
de manera activa y recurrente en los
mercados durante los proximos cuatro
afios para canalizar estos recursos a
sectores productivos.

“La idea es en los proximos cuatro
afios estar saliendo constantemen-
te cada seis meses, cada afio, depen-
diendo de como vaya el desempeno de

La firma trabaja princi-
palmente con empresas
del sector manufacturero.
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las tasas y la demanda por parte de las
empresas”, explico Rahmame.

Esta transaccion obtuvo las califica-
ciones mds altas por parte de dos agen-
cias calificadoras: mxAAA+ de Stan-
dard & Poor’s y AAA de HR Ratings.
Los recursos obtenidos se enfocardn
en el financiamiento a las pequefias y
medianas empresas (pymes).

“En el financiamiento a las pymes,
el mejor aliado han sido los interme-
diarios especializados. Creo que ahi
generamos muchisimo valor agregado
con el conocimiento que tenemos del
tipo de operacion, de decisiones que

tienen que tomar con respecto a esos
créditos y la mejor forma de acompa-
flamiento es a través de una institucion
especializada”, indicd Rahmame.

Entorno complejo

Sin embargo, la firma sefial6 que el
escenario es complejo para brindar fi-
nanciamiento en este momento, debi-
do a que aun persiste la incertidumbre
generada por los jugadores que cayeron
en insolvencia, ademads de que las tasas
son altas y es un momento de transi-
cién politica.

“Estamos viendo de cara al 2024,
estamos tratando de generar la ma-
yor capacidad de fondeo y de liquidez
posible, para que conforme vayan ba-
jando las tasas y se vaya estabilizando
aun mds el mercado, salgamos con una
oferta de financiamiento mds agresi-
va”, comentd Rahmame.

Los clientes principales de 1a firma,
al ser pymes, son sensibles al encare-
cimiento del costo de financiamiento,
ademds de que deben estar al tanto del
dinamismo de la economia. En este
escenario, la firma explico que pro-
yectan beneficiar a mds de 1,500 em-
presas nacionales con lo obtenido de
esta colocacion.

“Hay que verlo con mds detalle. Por
ejemplo, en el sector manufacturero,
que es donde nosotros participamos
muchoy en el que el dinamismo de la
economia de Estados Unidos ha permi-
tido que ciertas empresas, sobre todo
exportadoras, sigan manteniendo esa
necesidad de crédito por el ritmo de
sus operaciones”, comentd Rahmame.




