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Historias de NegoCEQs

Autopartes, la batalla que viene

con Trump

a proxima batalla de México

con Estados Unidos esta cer-

ca. Iniciard el proximo sabado
y tiene como protagonista al sector
para el pais: las autopartes.

El presidente de Estados Unidos,
fecha limite para imponer un arancel
de 25% a las autopartes que se impor-
tan a su pais. México es el principal
exportador de autopartes; de hecho, el
negocio generado por laventade estos
bienes a Estados Unidos supera por

muchoel dela ventade vehiculos: casi
el doble; 108 mil millones versus 60
mil millones anuales.

Sin embargo, ambas estan intrin-
secamente ligadas, asi como a la in-
dustria del acero vy el aluminio, otro
sector en el que Estados Unidos puso
Ia mira e impuso un arancel de 25%.
Siel gobiermode Trump mantiene sus
amenazas comerciales contra estos
res sectores, Mexico resentird consi-
derablemente el golpe econdomico.

Este martes, Trump firmé un de-
creto y una proclamacion para flexi-

bilizar los aranceles a los automovi-
les. Las nuevas medidas permiten
que los fabricantes de vehiculos que
importen autopartes puedan recibir
reembolsos, aungue el impuesto de
25% anunciado originalmente se

tracion no quiere importar mas autos
producidos en México o en Canada.

La Secretaria de Economia traba-
ja a marchas forzadas para evi-

tar nuevos aranceles a México.

"Canada se ha llevado una parte
enorme de nuestro negocio, como el
10 0 12%, mientras que México se lle-
vo el 32% de nuestra produccion au-
tomotriz. No queremos (ue engan
esg’, lanzo en Detroit.

En México, la Secretaria de Econo-
mia, a cargo de Marcelo Ebrand, tra-
baja a marchas forzadas para evitar [a
imposicion unilateral de nuevos
aranceles a Mexico y en entender lo
complejo de las cadenas de valor del
sector de autopartes para poner sobre
la mesa una propuesta v buscar un
“trato preferencial”, toda vez que
nuestropais es el principal exportador
de autopartes a Estados Unidos.

Por su parte, el presidente de la In-
dustria Nacional de Autopartes, Fran-
cisco Gonzalez, asegura que no sera
nada facil para la industria en Estados
Unidos lidiar con los aranceles im-
puestos porsu presidente, toda vez que
Meéxico provee el 44% de lo que Es-
tados Unidos compra en el mundo.

Incluso los siguientes cinco pro-
veedores que son Canada, China, Co-
rea, Japon y Alemania, juntos no su-
man lo que México vende a Estados

Unidos, de manera que la afectacion
para la industria del pais que gobier-
na Donald Trump es mayuscula.

La esperanza es que el equipo de
Trump acceda a la peticion de Mé-
xXico sobre que solo los productos cu-
yos componentes estén fuera del
TMEC sean los que paguen arance-
les, es decir las tarifas reciprocas que
pretende cobrar Estados Unidos a to-
dos los paises. De esta manera, cerca
del 90% de las autopartes y demas
componentes del sector automotriz,
incluyendo los vehiculos completos,
no pagarian arancel, algo que se ve
sumamente complicado.

Mexico también buscaria acelerar [a
renovacion del TMEC, de manera que
la negociacidn con Estados Unidos sea
integral v no por partes. El trato “pre-
ferencial” que buscaba nuestro pais no
ha existido v Trump sigue cargando
contra México, Por eso, aungue Ia re-
negociacion serd dificil v desventajosa
para México, el pais estd dispuestoa ce-
derenvariossectoresantes de entraren
cipal socioy generador de inversion ex-
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