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a semana pasada, se dio
a conocer la noticia de
que la institucién finan-
ciera Nu obtuvo la licen-
cia para operar como
Banca Mudltiple en nues-
tro pais. Esto la convier-
te en una de las primeras
fintech que da el salto a la
banca comercial y ahora per-
mitird ofrecer otros instru-
mentos a los usuarios, asi
COmo una mayor proteccion
a sus ahorros. Este es un lo-
gro no solo para la institu-
cion, sino que se trata de un
paso importante para alcan-
zar una mayor inclusion fi-
nanciera en México.
En este espacio, se ha
analizado el proceso de

transformacion de Nu desde
que inicid a operar en nues-
tro pais desde 2019, debido a
que fue una de las primeras
empresas que utilizan la tec-
nologia para proveer servicios
financieros (mejor conocidas
como fintech) y en operar de
manera masiva en nuestro
pais. Su innovacion cambio
los esquemas y amplic la per-
cepcion de la poblacion hacia
las instituciones financieras.
En este contexto, y con una
estrategia de crecimiento y
expansion en México, desde
octubre de 2023 Nu solicito
lalicencia para convertirse en
banco comercial ante la Co-
mision Nacional Bancariay de
Valores (CNBV), y después de
casi dos afios fue aprobada.
Con esto, la institucion de ori-
gen brasilefio se convertird en
la primera Sociedad Financie-
ra Popular (Sofipo) en obtener
una licencia bancaria.
Recordemos que las So-
fipos han jugado un papel
importante en la inclusion
financiera. De acuerdo
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con la Asociacion Mexica-
na de Sociedades Financie-
ras Populares (Amsofipo), las
instituciones que operan con
esta figura cumplen la funcién
de acercar el financiamiento
y la banca a zonas remotas,
ademads de incentivar el aho-
rro. En menos de un afio ope-
rando bajo esta figura, Nuya
tenia 40 por ciento de los ac-
tivos en este mercado, y en la
actualidad abarca 57 por cien-
to, lo que equivale a unos 103
mil millones de pesos.

No obstante, ser una Sofi-
po representa ciertas limitan-
tes, debido a las restricciones
que se imponen para los de-
positantes. Ademds, también
significaba que los ahorrado-
res tenfan una menor protec-
cién de su dinero, pues segin
el Instituto para la Proteccion
al Ahorro Bancario (IPAB), el
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limite de ahorros protegidos
era de 25 mil Unidades de In-
version (UDIS), lo que equi-
valdria a 211 mil pesos.

Antes de convertirse ofi-
cialmente en un banco, Nu
tendrd que pasar por un rigu-
roso proceso de auditoria ante
las autoridades. Pero una vez
que comience a operar bajo
esta figura, subirdn los pro-
ductos financieros que pue-
dan ofrecer a sus clientes, a
través de la posibilidad de
ofrecer cuentas de nomina en
sus servicios. Pero lo mas im-
portante es que aumentard la
cobertura en el seguro de los
depdsitos en 16 veces, es de-
cir,a 3.3 millones de pesos.

Con sus ahorros cubiertos
por laley, los usuarios de este
futuro banco tienen la segu-
ridad de que su dinero estara
bien resguardado.



