Para aquellas que no estan en el T-MEC

Nafin y Bancomext preparan nuevos
programas de apoyo dirigidos a Pymes

® Forfalecer y formalizar a las
Pymes: clave para enfrentar los
refos arancelarios
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Nacional Financiera (Nafin) y el
Banco Nacional de Comercio Exterior
(Bancomext) preparan nuevos pro-
gramas de apoyo dirigidos a peque-
nasy medianas empresas (pymes) que
actualmente no estdn integradas al
Tratado comercial entre México, Esta-
dos Unidos y Canadd (T-MEC), debido
a los aranceles anunciados por Do-
nald Trump, asilo dio a conocer Luis
Antonio Ramfirez, director general de
ambas instituciones.

Al participar en el podcast Norte
Economico, de Banorte, dijo que en
breve estardn publicando cudles son
los sectores que pueden apoyar de ma-
neradirecta.

“Tambi€n tenemos programas pun-
tuales para seguir apoyando al sector
automotriz, espacial, de dispositivos
médicos, electromecdnica, metalur-
gica, a la agro industrial”, mencion6
Ramirez.

El directivo adelant6 que estos es-
quemas de financiamiento se sumaran
alos programas ya existentes. El obje-

tivo es ampliar las opciones de apoyo
para que mds empresas puedan forta-
lecersey enfrentar con mejores herra-
mientas los desafios del entorno eco-
nomico actual, especialmente en lo que
respecta alas politicas arancelarias.

“Nos sentimos muy satisfechos con
el hecho de que México haya podido ser
reconocido como un socio comercial de
Estados Unidos, en general las empre-
sas exportadoras mexicanas pueden
sentirse tranquilas”, indico.

Hasta el momento, las empresas que
forman parte de la cartera de Nafin'y
Bancomext no presentan problemas
significativos derivados de las medi-
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das arancelarias aplicadas por Trump,
de acuerdo con lo detallado por el
directivo.

No obstante, Ramirez enfatizd que
uno de los principales retos es promo-
ver la formalizacion de las Pymes vy,
desde la banca de desarrollo, impulsar
su crecimiento en sectores clave como
el agricola, manufactureroy turistico,
entre otros.

“Los retos que tenemos en la actua-
lidad son bastos porque inicialmente
habiamos pensado que con la llega-
da de Trump y con los anuncios que
¢l habia hecho, sobre que iba poner
aranceles a México en todo, pensdba-

mos que eso iba a generar un obstdcu-
lo para el crecimiento de las Pymes”,
explicéd Ramirez.

Impulso al mercado interno

En este contexto, Ramirez destacd que
la banca de desarrollo tiene el com-
promiso de fortalecer a las Pymes
mediante el impulso de la cadena de
proveeduria, la consolidacion de nue-
vos negocios y el fortalecimiento del
mercado interno, todo esto en el marco
del “Plan México”.

También indicé que observan un
dinamismo creciente en el sector de
las naves industriales, donde Nafin
y Bancomext mantienen una cartera
conjunta superior a 45,000 millones
de pesos.

Lo mismo ocurre en el sector tu-
ristico, especialmente en el segmento
hotelero, asi como en la industria au-
tomotriz, con un notable crecimiento
en el dreametalmecanica, considerada
una de las mds estratégicas.

“El simple hecho de que Trump
reconociera que el T-MEC estd vi-
gente, de ninguna manera inhibe la
produccion”.

Sin embargo, Ramirez subrayo la
importancia de seguir expandiendo
el financiamiento hacia otros sectores
productivos, con el fin de lograr un
desarrollo més equilibrado e inclusivo.
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