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También planea atender a Pymes

Vemos oportunidad
cnorme en portabilidad
de nomina: Nu México

® Hoy, muchos de los clientes
ya fransfieren sus recursos a la
plataforma cada quince dias

Edgar Judrez

eduardo juarez@eleconomista.mx

Recibida ya la aprobacion de su licencia
bancaria, Nu México ha adelantado un
poco lo que serd su oferta de productos y
servicios, una vez que obtenga la autoriza-
cion para iniciar operaciones como banco.

Uno de éstos serd la portabilidad de no-
mina, segmento en el que ve una enorme
oportunidad en el pais.

“Nosotros vemos una oportunidad enor-
me a través, inicialmente, de productos de
portabilidad de némina”, afirma Ivdn Ca-
nales, director general de Nu México.

En entrevista con El Economista, expli-
caque desde que la entidad -que mientras
tanto seguird operando bajo la figura de
sociedad financiera popular, Sofipo- lanzé
su cuenta al mercado mexicano, se obser-
va que muchos de los clientes optan por
transferir cada quincena sus recursos al
producto de Nu.

“Vemos que nuestros clientes estdn ha-
ciendo el esfuerzo para trasladar su n6-
mina quincenalmente, y creemos que si
construimos un producto de portabilidad
de ndmina, le vamos a hacer a esos clientes
su vida mds sencilla, que es parte de nues-
tramision”.

Agrega: “creemos que podemos ayudar
a transformar ese producto y lo vamos
a hacer de 1a misma forma que lo hemos
hecho a través de otros, construyendo
productos que nuestros clientes quieran;
sencillos, transparentes y estamos muy
emocionados de ver como evoluciona eso”.

Oportunidad con las Pymes

Hoy Nu México se enfoca en atender el seg-
mento de individuos con productos como
tarjetas de crédito y débito (que es lo que

le permite la figura de Sofipo). Cuando ya
opere como banco, ademads de fortalecer
lo que hoy ofrece, también planea entrar
al mundo de las pequefias y medianas
empresas (Pymes), las cuales tienen poco
acceso al financiamiento formal.

“Vemos una oportunidad enorme en el
sector Pyme. Todavia hay muchas Pymes
en el pais que no estdn siendo servidas por
el sector financiero”, destaca Canales.

Precisa que Nu ya ha desarrollado pro-
ductos en otras geografias para este sector,
y considera que hay muchas similitudes
con el segmento Pyme de México y el de
Brasil, pais de origen de la institucion.

“Sabemos que hay una oportunidad
enorme ahi. Vamos a seguir desarrollando
nuestra oferta de productos en consumo,
pero creemos que en los siguientes anos
vamos a lanzar también una propuesta
de valor para el sector Pyme, que atraiga
muchos clientes a Nu, y les haga la vida
mds facil, a través de productos sencillos y
transparentes como yalo hemos hecho con
el sector de consumo”, puntualiza.

éQué viene?

El jueves pasado Nu informo que recibio la
aprobacion de la Comision Nacional Ban-
caria y de Valores (CNBV) para su licencia
bancaria en México.

Sin embargo, aun falta que el drgano re-
gulador realice una auditoria antes de que
le otorgue el aval definitivo para el inicio
de operaciones de Nu México como banco.

“Son procesos que requieren mucha ri-
gurosidad e inversion de tiempo. Nosotros
ya nos estamos preparando para solicitar
formalmente a la CNBV que nos venga a
auditar y que comprueben que todo lo que
les dijimos en el tramite de 1a licencia ban-
caria efectivamente es asi. Que nuestros
procesos, sistemas, estdn adecuados y ala
altura de la regulacion bancaria”, explica
Romina Benvenuti, directora legal de Nu
México.

Ivan Canales, director general de Nu México, explica que se observa que muchos de
los clientes optan por transferir cada quincena sus recursos al producto de Nu. roro: especiat




