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Cadadia
debemos mas

Tienes dinero para tus deudas?

Prontollegaréd el diaen que las pro-

rrogas de los créditos de las insti-
tuciones financieras terminen y que mas de
ochomillones de mexicanos que las pedimos,
debamosenfrentarlas.

“En laprorroga ofrecian tres o seis meses
para pagar tu deuda, habra que enfrentarla
yseramayor porlaacumulacion de intere-
ses ordinarios”, me dijo Angel Gonzalez Ba-
dillo, director general de Defensa del Deu-

dor, unaorganizacion sin fines de lucro que
resuelve deudas.

Que el monto seamas alto al original esun
problema para cualquier bolsillo, pero ade-
mas hay que considerar el desempleo. El Ine-
gireporto la pérdidade 12.5 millones de em-
pleos hasta abril, y habra que sumar los de
mayo yjunio, que por lo menos seran otros
400 mil, seguin datos del IMSS. La prorroga,
entre intereses ordinarios ydesempleo es un
problema mucho massevero.

Siyano puedes pagar, antes de cometerun
error, Angel recomienda pedir una asesoria
para saber juridicamente en qué situacion
estds y luego, financieramente, cuales son
tus opciones. Asi puedes acercarte al ban-
coyaveriguar qué te ofrece pararesolver tu
deuday, si esto es viable para tu situacion
economica, tomarlo.

En principio, las instituciones financieras
pueden ofrecer reestructuras y si no puedes
enfrentar eso, “otra opcién es dejar de pagar
unos meses, mostrar insolvenciay negociar
una quita”, me dijo Angel. No se asuste, que-
rido lector, pero muchos tendran que buscar
undescuento sobre elmontoadeudado, liqui-
darladeudayempezaramanejarsusfinanzas
de maneraresponsable haciaadelante.

En cualquiera de las dos opciones, hay tres
cosas que cualquier deudor debe saber: 1)
cuales son sus derechos y sus obligaciones;
2) debernoesundelitoy“noimportaaquién
le debas o cuanto, no puedesiralacarcel por
eso”, medijo Angel, y 3) todadeudaes suscep-
tible aser negociada.

Paranegociar unareestructura o una qui-
tase necesitaserenidad. A Angel le preocupa
que “anivel de canchavemosunrepunte enla
agresividad ylos abusos de los despachos de
cobranza para recuperar la cartera vencida,
algo que no velamos desde que entro en vigor
lareforma financiera. Esto pone nerviosos a
los deudores y mas cuando hay un ambiente
de incertidumbre como el que vivimos”.

Esto no es positivo paralograr el objetivo
del banco y el deudor, acabar con la deuda, y
poreso es primordial buscar asesoria, insistio.

“Desde marzo comenzamos a contratar
mas personal para capacitarlos y estamos
abriendo oficinas nuevas. Se viene un tsuna-
mi, pero deben estar seguros que ayudaremos
a togos”, afirmo Angel.gur s

Al dia de hoy, han incrementado las solici-
tudes de asesoria 60 por cientoy 50 por cien-
tolasderepresentacion. “Estoessololapunta
deliceberg”, anadio. s



