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Mientras se recrudece la guerra
comercial entre Estados Unidosy
China, México se perfila como un
refugio inesperado para las inver-
siones, pues expertos en comercio
exterior coinciden en que el pais
estd ante una oportunidad histdri-
ca paraconsolidarse como destino
privilegiado del nearshoring, gra-
cias a las reglas del T-MEC, costos
competitivos, y su cercania con el
mercadoestadounidense.

Jair Bravo Gutiérrez, National
Managing Partner Mexicoen la
firma Fisher Broyles, explicé que
Meéxico ha sorteado con relativo
éxitolaembestidaarancelaria em-
prendida porel gobierno de Donald
Trump hacia los paises con los que
considera que existen condiciones
de desventaja comercial.

"A diferencia de China o Vietnam,
queenfrentan gravimenes de hasta
el 100 por ciento en sectores clave,
aqui el mayor riesgo es un arancel
del 25 por ciento para productos que
nocumplan con lasreglas de origen

¢Se mantendra?

En el primer bimestre del afio, México se colocd como el principal
exportador de mercanclas hacia EU, aunque esto fue previo a la
implementacién de aranceles de Trump.

B Principales paises exportadores hacia EU, como % del total (ene-feb/2025)
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Es el costo promedio de la mano
de obra en Mexico, milentras
que en EU es de 30 ddlares.

104%

Adiclonal que Estados Unidos le
Impuso a China a partir de este
miércoles, en represalla.

Guerra comercial entre
EU y China coloca
en ventaja a México

del T-MEC. Pero incluso en ese es-
cenario, sigue siendomas rentable
operar en México que relocalizar
plantasen Estados Unidos", detallo.

Elexperto argumentd que mien-
trasla mano de obramanufacturera

enEstados Unidos oscilaentre 25y
30 ddlares por hora, en México se
mantiene en 3.80 délares, muy por
debajo incluso de los 6.50 délares
de China. Aesto se sumala madurez
de los clusteres industrialesen re-

gionescomoNuevoledn, el Bajioo
Chihuahua, donde existen redes de
proveedores especializados en los
sectores automotriz y electronicos.

A pesar de las crecientes presio-
nesinternasen Estados Unidos para

atraer de vuelta la manufactura,
expertos como Bravo consideran im-
probable una relocalizacion masiva.

“Reconstruir losecosistemas in-
dustriales en EU tomaria tiempo,
inversion y aun asi no igualaria las
ventajas logisticas y de costos que
ofrece México”.

BRILLA POR EL T-MEC
Estaperspectiva es compartida por
Kenneth Smith Ramos, exjefe nego-
ciador técnico del T-MEC y actual
socioenlafirmaAgon, quien afirmé
que existe una diferencia con los
demads paises a causa del tratado.

“Ya se demostrd que el -MEC
ofrece ventajas reales en medio de
estavoragine arancelaria. Estados
Unidos no puede imponeraranceles
a México sin romper el tratado, y
es0 nos da poder de negociacion”,
sostuvo en unwebinar organizado
por el Instituto Mexicano para la
Competitividad (IMCO).

Smith incluso considerd que
México tiene un escenario favora-
ble al quedarbajoel “paraguas” de
Norteamérica.

“Curiosamente el -MECaumen-
ta todavia de valor porque todos los
paisesdel mundo saben, yesoayuda
al nearshoring, que ahora si, latnica
manera de entraraNorteaméricaes
entrando a Norteamérica, y México
quedd bajoel paraguas de esta for-
taleza norteamericana, entonces si
hay un escenario posible y hay que
vislumbrarlo”, dijo el experto.



