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FIBRA UNO IRA DE ‘SHOPPING’ EL
PROXIMO ANO CON 20 MILMDP

Fibra Uno, Fideicomiso de Inversion en Bienes
Raices, tiene previsto destinar 20 mil millones
de pesos para adquirir y desarrollarinmuebles
para el proximo ano, afirmo Gonzalo Robina,
director general adjunto de la empresa.
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Estasempresas
teresuelven
los5dilemas
delBuenFin

Expertos de Mercado Libre, eBay,
Ofertia, Provident México y Piggo te
dan sus mejores recomendaciones

En la octava edicién
que inicia hoy, se
prevé que 70% de los
mexicanos compre
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Enlaoctava edicién del Buen Fin—
queiniciahoyy concluye el préximo
lunes-, se prevé que el 70 por cien-
to de los mexicanos compre algin
producto, de acuerdo conlosresul-
tados de una encuesta elaborada
por Ofertia, una app que consolida
promociones de diversas tiendas.

“Lo que nos dicen los consumi-
dores es que sera un afio positivo
para el Buen Fin, porque lejos de
disminuirla asistencia, cada afio se
hace mas fuerte”, aseguré Francisco
Pl4 Otafiez, country manager de
Ofertia en México y Latinoamérica.

Por esta razén, EL. FINANCIERO
consultd aexpertos de firmas como
eBay, Mercado Libre, Provident Mé-
xico, OfertiayPiggo para ayudarte
adecidirsite encuentrasenalguna
de estas cinco disyuntivas.

¢COMPRAR O NO COMPRAR?
Elhecho de que este fin de semana
sea ‘el méas barato del afio’ no signifi-
caquetodaslaspersonastenganque
iral centro comercial y aprovechar
los descuentos.

“Uno de los propdsitos del Buen
Fin es que todos aquellos que han
postergado la compra de bienes du-
rante el afio tengan la oportunidad
de comprar con mejores precios y
beneficios”, explicé Mercado Libre

en un correo electrénico, ademas
recomendd hacer un presupuesto
yevitar las compras de impulso.

Alejandro MartiBolafios, director
de Asuntos Corporativos de Provi-
dent, una compaiiia especializada
en préstamos personales, afirmo
que antes de comprar hay que ana-
lizar si esuna accién impulsiva o
necesaria.

¢QUE ADQUIRIR Y QUE NO?

Expertos sostuvieron que este fin
de semana serd ideal para comprar
bienes de consumo duradero como
lineablanca, mueblesy electrénicos.

Juliana Camargo, Head of Bu-
yer Conversion de eBay en Latino-
américa, aseguro que el Buen Fin
esun gran momento para adquirir
smartphones, Ipadsy camaras, por-
que hay varios descuentos.

Por su parte, P14 Otdfiez indic6
que segun la encuesta de Ofertia,
el 51 por ciento de los mexicanos
entrevistados anticipd que desea
comprar productos electrénicos,
como televisores, computadoras,
celularesytabletas, mientrasel 48
por ciento asegurd que optara por
adquirir ropay calzado.

EN TIENDA FiSICA O EN ONLINE?
Mercado Libre aseguro que entre
los beneficios de comprar en linea
destaca la posibilidad de acceder
a ofertas con descuentos reales en
todo tipo de productos, sin aglome-
raciones ni pérdida de tiempo para
traslados.

“Otraventajaes que cadavezson
menores los tiempos de entrega
cuando compras en linea: en Mer-

91%

DIJO QUE COMPRARA
Electronicos, como televisores,
computadorasy celulares

48%

ADQUIRIRA
Ropay calzado de acuerdo conla
encuesta de Ofertia.

68%

PAGARA ESTE BUEN FIN
En efectivo, 29% lo harad contarjeta
de créditoy 13% con débito.

cado Libre mas de 90 por cientode
los envios se realizan entre las 24
ylas48 horas posteriores ala com-
pra”, respondio la empresa en un
correo electrénico.

Lourdes Garcia, product owner
de Piggo, una app que fomenta el
ahorro, considerd que comprar en
linea es recomendable como una
opcioén para comparar precios.

“Lascomprasenlineason muyin-
teresantes para adquirir tecnologia
porque puedes comparar en tiempo
real las ofertas en cada tienda on-
line, en cambio si acudes a tiendas
fisicas no podrias hacer una com-
paracion tan amplia”, dijo Garcia.

¢TARJETA O EN EFECTIVO?

En México, el 56 por ciento de los
compradores prefirieron pagar de
contado —en efectivo o con tarjeta
de débito- sus compras en el Buen
Fin de 2017, de acuerdo con una
encuesta de la consultora Deloitte.
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Los favoritos para comprar

Segun Picodi, entre los articulos que mas se compraran en esta
edicion seran los televisores, celulares y computadoras.

B Part% de la preferencia de compra para el Buen Fin 2018

Televisores,

celulares Moda,

y computa- calzadoy

doras accesorios Viajes
4% 21% 3% ——

¢Dénde compraron
en la edicion del 2017?

Segun Deloitte, el 87% de perso-
nas fue directamente a la tienda a
comprar, mientras que el 13%
restante lo hizo en linea.

® Part% del formato de compra en
el Buen Fin 2017

Via internet
13%

En tienda fisica
87%

Prefieren no
endeudarse

De acuerdo con la consultora
Deloitte, mas de la mitad
prefirieron pagar de contado sus
compras en el Buen Fin pasado.

B Part% del tipo de compra para el
Buen Fin de 2017

De contado

[en efectivo o con
tarjeta de débito]
56%

A meses sin
intereses con
tarjeta de crédito
34%

A crédito con
tarjeta bancaria
o departamental
10%

Fuente: Picodi y Deloitte

Paralaoctavaedicién delacam-
pafia de descuentosy promociones,
laencuesta de Ofertiareveld que 68
por ciento de los mexicanos entre-
vistados dijo que pagara con dinero
en efectivo, mientras que 29 por
cientolohara con tarjeta de crédito
yel 13 por ciento con débito.

Alrespecto, el director de asuntos
corporativos de Provident explico
quelaopciénde usar efectivo o tar-
jeta depende mas de la situacion
financiera de cada persona.

“El pago en efectivo esbuenosino
significa sacrificar los ahorros o el
flujo de efectivo de la persona, pero
sitienes tarjetayno tienes deudas,
puedes aprovechar programas de
puntos, descuentos o incluso men-
sualidades regaladas que suelen
ofreceralgunastiendas”, dijo Marti.

¢A MESES O EN UN SOLO PAGO?
Pagarunpantalén de mezclillaa 12
meses no hace mucho sentido, pero

sise trata de un nuevo refrigerador
paralafamilia, lamejor opcién seria
optar por los “meses sin intereses”,
explicé Lourdes Garcia de Piggo.

“Tendrias que preguntarte qué
esloqueestds comprando antesde
decidir entre parcializar o pagaren
un solo plazo. Sivas arealizar una
compra grande, como unrefrijera-
dor, los meses sin intereses serian
razonables, porque destinards un
monto mensual que no tendra un
impacto muy fuerte en tus finan-
zas”, sefiald la experta.

Alrespecto, el director de asuntos
corporativos de Provident, afirmé
que no esrecomendable comprara
plazos el stiper y en cambio sugirié
pagar a plazos bienes duraderos.

“En bienes duraderos se reco-
miendala compraa plazos, peroel
stperno hay que comprarlo a meses
sin intereses, porque estariamos
comprometiendo nuestro flujo de
dinero a futuro”, asevero.



